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XXXII CONGRESSO NACIONAL DO CONPEDI SAO PAULO - SP
PROCESSO CIVIL

Apresentacdo

O XXXII Congresso Nacional do CONPEDI, realizado na cidade de S&o Paulo/SP,
reafirmou-se como um dos mais relevantes espacos de producéo e difusdo do conhecimento
juridico no pais. O evento proporcionou um ambiente académico plural e qualificado,
favorecendo o didogo entre pesquisadores de diferentes regides e tradi¢des teodricas, com
especial atencéo aos desafios contemporaneos enfrentados pelo Direito e, em particular, pelo
processo civil brasileiro.

Nesse cenério, o Grupo de Trabalho “Processo Civil 1" destacou-se pela elevada qualidade
cientifica dos trabalhos apresentados, que abordaram temas centrais e atuais da dogmética
processua civil, articulando reflexdo tedrica, andlise jurisprudencial e preocupagdo com a
efetividade da tutela jurisdicional. As pesquisas reunidas nos presentes anais revelam a
constante evolugédo do processo civil, evidenciando sua fung¢do instrumental na concretizagdo
de direitos fundamentais e ha promogado da seguranca juridica.

Os trabalhos versaram sobre questGes estruturantes do sistema processual, como a coisa
julgada e seus limites temporais e materiais, especialmente em acdes de trato continuado, em
demandas alimentares e no contexto dos processos estruturais, bem como sobre a tenséo
entre estabilidade das decisdes e necessidade de adaptacdo do provimento jurisdicional a
realidade fética e normativa superveniente. Também foram objeto de andlise os impactos da
preclusdo, da cldusula rebus sic stantibus e da continuidade juridica na conformacéo das
decisdesjudiciais.

Outro conjunto expressivo de pesquisas concentrou-se na teoria dos precedentes e na atuagao
dos tribunais superiores, examinando criticamente institutos como o Incidente de Resolucéo
de Demandas Repetitivas, o Incidente de Assuncdo de Competéncia, as técnicas de distingdo
e superacao de precedentes, bem como o papel institucional do Supremo Tribunal Federal e
do Superior Tribunal de Justica na uniformizagdo da jurisprudéncia e na construcdo da
seguranca juridica. Destacam-se, ainda, reflexdes sobre a aplicagdo dateoria da causa madura
em recursos excepcionais e sobre a necessidade de atualizagdo de entendimentos sumulares a
luz do CPC/2015.

As pesquisas também enfrentaram temas rel acionados a dinémica procedimental e as técnicas
processuais contemporaneas, problematizando a razoavel duracdo do processo, a evolucéo



histérica da tutela preventiva, a adequacado e os limites do formalismo, da instrumentalidade
das formas e do formalismo valorativo, bem como a viabilidade juridica da prética de atos
processuais por meios digitais, como a citacdo por midias eletrdnicas. Nesse contexto,
analisou-se igualmente o uso abusivo dos embargos de declaracdo e seus efeitos sobre a
eficiéncia e alealdade processual.

A autocomposi¢ao e a cooperacao processual também figuraram como temas rel evantes, com
estudos que discutiram a audiéncia de conciliacéo e mediacdo sob a perspectiva da analise
econdmica do direito, os limites das tentativas frustradas de autocomposicao e seus reflexos
probatérios, 0 saneamento consensual e sua compatibilidade com o principio da
inafastabilidade da jurisdicéo, bem como os contornos e riscos do principio da cooperacéo no
processo civil, especialmente no que se refere a previsibilidade e a seguranca juridica.

De modo geral, os trabalhos apresentados no evidenciam uma producéo académica madura,
critica e comprometida com a compreensdo aprofundada dos institutos processuais a luz das
transformacgdes normativas, jurisprudenciais e sociais. As pesquisas dialogam diretamente
com os desafios préticos da jurisdicdo civil contemporanea, contribuindo para o
aperfeicoamento do sistema de justica e para o fortalecimento de um processo civil mais
eficiente, coerente e democrati camente orientado.

Por tais razdes, os anais ora publicados constituem relevante fonte de consulta e reflexdo para
pesquisadores, docentes, discentes e profissionais do Direito, aém de estimulo a
continuidade e ao aprofundamento dos debates desenvolvidos neste Grupo de Trabal ho.

Prof. Dr. Abner (Universidade Federal do Mato Grosso do Sul — UFMYS).

Profa. Dra. Daniela Marques de Moraes (Universidade de Brasilia— UNB).

Prof. Dr. Washington Carlos de Almeida (Universidade Presbiteriana Mackenzie — UPM).



AUDIENCIA DE CONCILIACAOE M EDIACAO SOB A PERSPECTIVA DA
ANALISE ECONOMICA DO DIREITO

CONCILIATION AND MEDIATION HEARINGSFROM THE PERSPECTIVE OF
THE ECONOMIC ANALYSISOF LAW

Sintia Salmeron 1

Resumo

O Brasil se apresenta como um pais com um expressivo indice de litigiosidade. Nameros
apresentados anualmente pelo Conselho Nacional de Justica comprovam esta afirmagdo. O
Cédigo de Processo Civil, por sua vez, contempla diversos incentivos referentes a
possibilidade de conciliagdo ou mediagdo entre as partes litigantes. Em gque pesem esses
incentivos advindos da legislacgo processual civil, o que se verifica € que a grande maioria
dos processos de conhecimento ainda € extinta por sentencas terminativas. Neste cenario,
surge a davida: quais razdes levam as partes a serem mais resistentes a autocomposi¢ao?
Dentre outros fatores, esta a assimetria de informagdes. Um processo judicial se apresenta
como um terreno bastante fértil para a assimetria informacional. Sendo assim, o presente
artigo tem como objetivo estudar a assimetria de informagdes no contexto da Andlise
Econbmica do Direito, apresentando-a como uma falha de mercado intrinsecamente ligada ao
processo judicial. Para tanto, serdo apresentados conceitos basicos de economia e,

posteriormente, sera realizada uma andlise econdmica do processo civil. Por fim, seréo
estudados os incentivos existentes no Cédigo de Processo Civil em favor da autocomposi ¢&o.

Palavras-chave: Assimetria de informagdes, Falha de mercado, Andlise econdmica do
processo civil, Sistema de incentivos, Autocomposi ¢ao

Abstract/Resumen/Résumeé

Brazil is a country with a high rate of litigation. The numbers published annually by the
National Council of Justice confirm this statement. The Code of Civil Procedure, in turn,
provides various incentives for conciliation or mediation between the parties involved in
litigation. Despite these incentives provided by civil procedural law, the mgjority of cases are
still terminated by final judgments. In this scenario, the question arises: what reasons lead the
parties to be more resistant to self-composition? Among other factors is information
asymmetry. A lawsuit is fertile ground for informational asymmetry. Therefore, this article
aims to study information asymmetry in the context of Economic Analysis of Law,
presenting it as a market failure intrinsically linked to the judicial process. To this end, basic
economic concepts will be presented, followed by an economic analysis of civil procedures.
Finally, the incentives in the Code of Civil Procedure in favor of self-composition will be
studied.

1 Doutoranda e Mestre em Direito pelo Centro Universitario de Bauru mantido pela Instituicdo Toledo de
Ensino - ITE/Bauru. Advogada e Professora das Faculdades Integradas de Bauru - FIB/Bauru.
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K eywor ds/Palabr as-claves/M ots-clés. Asymmetry of information, Market failure,
Economic analysis of civil procedure, Incentive systems, Self-composition
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1. INTRODUCAO

No Brasil, vive-se a cultura da litigiosidade. Pesquisa desenvolvida hé varios anos pelo
Conselho Nacional de Justica (CNJ) intitulada “Justiga em Numeros” comprova essa afirmagao.
No ultimo estudo, realizado no ano de 2024 referente ao ano-base 2023, constatou-se que 17,8%
das sentencgas proferidas na fase de conhecimento foram homologatoérias de acordo, indice que
se apresentou “[...] um pouco abaixo (0,2 ponto percentual) do observado em 2022! (CNJ,
2024, p. 252). No ano de 2023, referente ao ano-base 2022, o numero de sentengas
homologatérias de acordo no Ambito do processo de conhecimento foi de 18%?2 (CNJ, 2023,
p.192).

Esse percentual ainda baixo de processos judiciais extintos em decorréncia da
celebracdo de acordos entre as partes litigantes (processos extintos por sentencas
homologatérias) em nosso pais vai de encontro as pretensoes do Codigo de Processo Civil.

Uma andlise detalhada da legislagdo processual civil demonstra a clara inten¢do do
legislador infraconstitucional em incentivar a cultura da autocomposicdo no admbito dos
processos judiciais brasileiros. Tanto ¢ verdade que a Lei n° 13.105, de 16 de margo de 2015,
contemplou, antes da apresentagdo de contestacdo pela parte ré, a audiéncia de tentativa de
conciliacao ou mediacao. Nos termos do artigo 334 do Codigo de Processo Civil, a parte ré ndo
¢ citada, em um processo de conhecimento no procedimento comum, para apresentar
contestagdo, mas sim para comparecer a audiéncia de tentativa de conciliagdo ou mediacdo. A
regra, portanto, deve ser a da tentativa de autocomposigao das partes em audiéncia.

Para além das disposi¢des do artigo 334, o artigo 139, que versa sobre os poderes, 0s
deveres e a responsabilidade dos juizes, consagra, em seu inciso V, a expressa previsao de que
compete aos julgadores promover, a qualquer tempo, a autocomposicdo das partes (Brasil,
2015). O artigo 359, por seu turno, preconiza que uma vez instaurada a audiéncia de instrugao
e julgamento, o juiz deverd, antes do inicio da instru¢do, tentar conciliar as partes envolvidas
no litigio (Brasil, 2015).

H4 de mencionar, ainda, as disposi¢des do paragrafo 3° do artigo 3° do Cddigo de

Processo Civil que, ao estabelecer as normas fundamentais do processo civil, fixou que “§ 3° -

"Informagdo disponivel as folhas 252 da pesquisa intitulada “Justica em Numeros” cuja integra se encontra
disponivel em: chrome-extension://efaidnbmnnnibpcajpcglclefindmkaj/https://www.cnj.jus.br/wp-
content/uploads/2024/05/justica-em-numeros-2024.pdf. Acesso em 22 set. 2025.

Ynformagdo disponivel as folhas 192 da pesquisa intitulada “Justica em Numeros”, cuja integra se encontra
disponivel ~ em:  https://www.cnj.jus.br/wp-content/uploads/2023/09/justica-em-numeros-2023-010923.pdf.
Acesso em 22 set. 2025.
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A conciliagdo, a mediagdo ¢ outros métodos de solucdo consensual de conflitos deverdo ser
estimulados por juizes, advogados, [...], inclusive no curso do processo judicial” (Brasil, 2015).

Estes quatro dispositivos legais demonstram a nitida intencdo do legislador em
estimular a celebragdo de acordos pelas partes em litigio e, com isso, obter a extingao do
processo judicial através de uma sentenga homologatoria. Logo, ndo se trata de uma caréncia
de normas processuais voltadas a conciliagdo. Ao revés, € clara a existéncia dos incentivos no
ordenamento juridico processual.

A grande questdo que se coloca entdo €: por qual razdo, mesmo havendo tais incentivos
normativos, as partes litigantes, em sua grande maioria, optam por ndo celebrar acordos? Para
responder a esta pergunta, diversos fatores objetivos e subjetivos devem ser analisados.

No presente artigo se analisard um Unico fator: o ambiente de assimetria informacional
caracteristico de um processo judicial. Melhor dizendo, neste ensaio serd abordada a assimetria
informacional como um fator que influencia na celebragdo de acordos pelas partes em situacao
de litigio.

A desigualdade ou desequilibrio de informacdes entre as partes ¢ um estimulo a
perpetuacdo da demanda, afinal de contas, ndo tendo uma nog¢ao aprimorada das informagdes,
as partes ndo conseguem realizar uma andlise concreta dos resultados do processo e, diante
disso, o juizo de ponderacdo entre continuar demandando ou firmar um acordo fica
comprometido.

Com fundamento nisso, inicialmente serd realizada uma abordagem sobre alguns
conceitos de economia que auxiliam na compreensdo da assimetria informacional como uma
falha de mercado. Posteriormente, serao realizadas consideracdes sobre a Analise Economica
do processo civil trabalhando a assimetria informacional dentro do ambiente do processo
judicial.

Por fim, o artigo se enveredara para a analise da audiéncia de conciliagdo ou mediagao,
demonstrando que esta audiéncia, realizada logo nas primeiras fases do procedimento comum
de um processo de conhecimento, nao parece configurar um incentivo efetivo para a celebragao
de acordos (autocomposicao das partes), haja vista que, antes da apresentacdo da contestacao a
assimetria informacional estd enfrentando um momento de apogeu em um processo judicial.
Conforme o processo vai tendo o seu desenrolar, esse ambiente de assimetria informacional vai
diminuindo, muito embora nunca se esgote.

Com fundamento nisso, serdo apresentadas as disposi¢des do artigo 139, inciso V do

Codigo de Processo Civil como instrumento bastante eficaz para enveredar as partes litigantes
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para os caminhos de um acordo. Um julgador deve saber, na condu¢do de um processo judicial,
qual o melhor momento para promover os devidos incentivos para a celebragdo de um acordo.

Toda essa abordagem sera baseada em uma analise bibliografica somada a pesquisa
realizada pelo Conselho Nacional de Justica.

E importante esclarecer, por fim, que para se adequar aos parametros da pesquisa
“Justica em Numeros”, este ensaio utilizara a expressdo “sentenga terminativa” para as
situagdes nas quais os processos judiciais sdo resolvidos por uma sentengca que nao ¢
homologatoéria de acordo. Também se esclarece que o foco do artigo est4 voltado para a questao
relacionada com a celebragdo de acordos apos o ajuizamento do processo de conhecimento no

procedimento comum (acordos no ambito dos processos judiciais).

2. PRINCIPAIS CONCEITOS DE ECONOMIA: DA ESCASSEZ AS FALHAS DE
MERCADO

A Andlise Economica do Direito ¢ uma metodologia que analisa o Direito a partir de
critérios econdmicos. “[...]. Um novo paradigma ou visdo do Direito amparada sobretudo na
microeconomia que busca compreender, explicar e criticar os comportamentos humanos diante
dos estimulos gerados pelo Direito” (Melo, 2023, p. 93-94). Ou seja, emprestam-se
instrumentais e critérios da economia para analisar o ordenamento juridico. E isso se da pela
seguinte razdo: a economia ¢ uma ciéncia que se preocupa com a tomada de decisdo dos
individuos, com as escolhas racionais realizadas, a todo momento, pelos seres humanos, em um
contexto de escassez.

Neste sentido, os ensinamentos de Gico Junior (2010, p. 08):

O direito é, de uma perspectiva mais objetiva, a arte de regular o comportamento
humano. A economia, por sua vez, é a ciéncia que estuda como o ser humano toma
decisdes e se comporta em um mundo de recursos escassos e suas consequéncias. A
Analise Econdmica do Direito, portanto, ¢ o campo do conhecimento humano que tem
por objetivo empregar os variados ferramentais tedricos e empiricos e das ciéncias
afins para expandir a compreensdo e o alcance do direito e aperfeicoar o
desenvolvimento, a aplicagdo e a avaliagdo de normas juridicas, principalmente com
relagdo as suas consequéncias.

E complementa Robbins (1932, p. 15) apud Aratjo (2016, p. 31-32):

[...] “a ciéncia que estuda as formas de comportamento humano resultantes da relacao
existente entre as limitadas necessidades a satisfazer e os recursos que, embora
escassos, se prestam a usos alternativos” (ROBBINS, 1932, p. 15).

Pois bem, para que se possa compreender o alcance da metodologia da Andlise

Economica do Direito, faz-se necessaria a compreensdo de algumas premissas da ciéncia
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econdmica que sdo fundamentais para o entendimento dos pardmetros adotados pelos
juseconomistas.

A economia parte do pressuposto de que todos os recursos sao escassos. A escassez €
algo intrinseco em nossa sociedade. Inimeros exemplos podem comprovar isso. Se os recursos
para a saude ndo fossem escassos, ndo existiriam tantas acdes judiciais ajuizadas buscando
vagas em leitos hospitalares ou fornecimento de remédios de alto custo. “Se os recursos nao
fossem escassos, ndo haveria problema econdémico, pois todos poderiam satisfazer suas
necessidades — fossem elas quais fossem” (Gico Junior, 2010, p. 22). Vive-se, portanto, em um
mundo marcado pela escassez de recursos.

O processo judicial também pode ser visto sob as lentes da escassez. A prestagdo da
tutela jurisdicional € um recurso escasso sob varios aspectos. O Ministro Edson Fachin, Relator
da Acdo Direita de Inconstitucionalidade n°® 5612, julgada em 29 de maio de 2020, fez

importantes reflexdes sobre esse ambiente de escassez ao qual o Poder Judiciario esta inserido:

[...]. Isso porque os servigos publicos de prestacdo jurisdicional sdo recursos rivais na
medida em que sua sobreutiliza¢do ¢ indiretamente proporcional a sua utilidade social,
sempre considerada a escassez de recursos para investimento publico na expansido
desses servigos. A propdsito, recorre-se a tese de doutoramento em economia do
professor Ivo Teixeira Gico Junior: A proposito, recorre-se a tese de doutoramento
em economia do professor Ivo Teixeira Gico Junior:

“Assim como as estradas congestionadas dos grandes centros urbanos, ha um limite
para o que se pode investir no Judiciario, sendo necessario encontrar outras formas de
reduzir a litigdncia que ndo seja apenas contratar mais juizes, abrir novas varas ou
criar mais juizados especiais e, muito menos, incentivar que mais pessoas procurem o
Judiciario, isto é, mais sobreutilizacdo. De acordo com os dados fornecidos pelo
CNJ (2011), o numero de litigios no Brasil tem aumentado e, ndo obstante o
aumento da produtividade dos magistrados (que caiu um pouco em 2011), o
numero de demandas ultrapassa a capacidade do Judiciario de soluciona-las. O
congestionamento estd aumentando e nio diminuindo. O Judiciario enquanto
recurso esta, portanto, sendo sobre e nao subutilizado.

Demora-se muito e as decisdes sdo ruins, erraticas e imprevisiveis. As pessoas passam
a ndo confiar no Judiciario enquanto mecanismo de resolug@o de conflitos e deixam
de utilizad-lo por razdes legitimas e passam a utilizd-lo por outras, socialmente
indesejaveis. Se, por um lado, pessoas que sdo titulares de direitos deixam de usar o
Judiciario, porque este é excessivamente moroso e imprevisivel, por outro, as pessoas
que desejam fugir de suas obrigagdes possuem mais incentivos para litigar, pois ndo
apenas ganhardo tempo, como poderdo prevalecer ao final. Estamos diante de um
claro problema de selecio adversa. Cada vez mais pessoas deixardo de usar o
Judicidrio para fazer valer os seus direitos e cada vez mais pessoas passardo a
usar o Judiciario para postergar ou anular suas obrigacoes. E a antitese da
funcio econdomica do Judiciario” (Brasil, 2020, p. 13-14).

Por serem os recursos escassos, as pessoas constantemente precisam fazer escolhas,
escolhas estas que implicam rentncias. Melhor dizendo, quando as pessoas escolhem algo, elas

preterem alguma outra coisa. E 0 que a economia denomina de custo de oportunidade.

Toda escolha pressupds um custo, um trade off, que é exatamente a segunda alocagio
factivel mais interessante para o recurso, mas que foi preterida. A esse custo
chamamos de custo de oportunidade. Assim, por exemplo, se vocé opta por ler este
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livro, deixa de realizar outras atividades como estar com seus amigos, passear com
seu namorado ou assistir televisdo. A utilidade que cada um gozaria com uma dessas
atividades ¢ o seu custo de oportunidade, i.e., o preco implicito ou explicito que se
paga por ler este livro (Gico Junior, 2016, p. 21-22).

E complementa Conway (2015, p. 22):

Cada hora de nosso tempo tem seu valor. Cada hora que nos dedicamos a determinada
tarefa poderia muito bem ser dedicada a outra, a dormir ou assistir a um filme. Cada
uma dessas op¢des tem um custo de oportunidade diferente — ou seja, aquilo que nos
custam em termos de oportunidades perdidas.

Se os recursos sdo escassos e, portanto, ao ser humano ¢ imposta a necessidade de
escolha, e se escolher implica no custo de renunciar a alguma outra opg¢do, entdo se chega a
conclusao de que as pessoas, quando vao fazer escolhas, realizam uma analise de custo-
beneficio, escolhendo o caminho que lhes proporcionard o seu maior bem-estar. Com base

nisso, a economia nos apresenta que “[...] a conduta dos agentes econdmicos ¢ racional

maximizadora” (Gico Junior, 2010, p. 22).

Ao reagir a mudancga das circunstancias, o ser humano tenta extrair aquilo que, a seus
olhos, pareca o melhor. A hipdtese baseia-se no que ¢ conhecido nas ciéncias sociais,
como modelo de escolha racional. Diante de um caso que precisa ser resolvido, a
decisdo, segundo o modelo de escolha racional, faz a pessoa inventar os resultados
desejados (valores), identificar as agdes que podem ser tomadas na sua busca
(opg¢des); determinar em que medida cada acdo contribui para o resultado desejado e
a que custo (valorizag¢do) e adotar aquele que contribuir mais (escolha). Presumimos
que os seres humanos, sem necessariamente seguir tal procedimento, tomam suas
decisdes como se o fizessem (Mackaay; Rousseau, 2015, p. 31).

E neste contexto que surge o Homo Economicus que seria aquele ser humano que, de
forma racional, escolhe, dentre todas as possibilidades existentes, aquela que maximiza o seu
bem-estar. “[...] o ser humano passou a ser visto, a0 menos no ponto de vista tedrico, como um
agente racional que age para maximizar seus interesses” (Porto; Garoupa, 2020, p. 132-133).
Vale dizer, esse calculo mental de custo-beneficio também ocorre quando uma parte decide
pela litigancia ou realizagdo de um acordo.

Essa ideia foi criticada por Herbert Simon para o qual “[...] o modelo racional ¢
irrealista como descrigdo de decisdes humanas, de vez que se apoia muito sobre o tratamento
da informagao” (Mackaay; Rousseau, 2015, p. 33). Estudos de economia comportamental
também evidenciam que os seres humanos ndo tomam decisdes com tamanha objetividade.
Existem vieses e heuristicas que influenciam a tomada de decisdo ainda que inconscientemente.

Por isso, a melhor concepgao ¢ a da racionalidade limitada.

Longe de significar que ha falta de racionalidade inerente aos seres humanos, a
racionalidade limitada significa que nosso sistema de pensamento ¢ muito menos
preciso do que teoricamente consideramos e, portanto, a teoria da escolha racional
acaba deixando de explicar parte consideravel e relevante, dos mecanismos de tomada
de decisdo (Porto; Garoupa, 2020, p. 135).
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A questdo que se coloca entdo é: o que as pessoas levam em consideracdo para
realizarem essa analise de custo-beneficio? As pessoas levam em conta os incentivos que advém
das mais variadas searas, o que inclui o ordenamento juridico. O ordenamento juridico ¢ um

grande sistema de incentivos. Mais uma vez, nos ensina Gico Junior (2010, p. 22):

Em resumo, pessoas respondem a incentivos. Oras, essa também ¢ uma idéia central
no direito. Todo o direito é construido sobre a premissa implicita de que as pessoas
responder@o a incentivos. Oras, essa também ¢ a idéia central no direito. Todo o direito
¢ construido sobre a premissa implicita de que as pessoas responderdo a incentivos.
Criminosos cometerdo mais ou menos crimes se as penas forem mais ou menos
brandas, se as chances de condenacao forem maiores ou menores, se houver mais ou
menos oportunidade em outras atividades narrativas. As pessoas tomardo mais ou
menos cuidado se forem ou ndo responsabilizadas pelos danos que causarem a
terceiros.

E complementam Yeung e Camelo (2024, p. 41):

Agentes racionais reagem a incentivos. Isso quer dizer que, dado que as pessoas
avaliam os custos de beneficios das opgdes que lhes sdo colocadas — como vimos no
1° principio — elas avaliardo as informagdes que lhes serdo colocadas a frente para a
decisdo de suas escolhas.

Com estas premissas bem estabelecidas, avangamos nos estudos dos conceitos
econdmicos para compreender o ambiente no qual as escolhas racionais sdo tomadas.

As escolhas podem ser tomadas em um ambiente de mercado (ambiente livre) ou
dentro de um contexto hierarquico (ambiente com regras de comando). As escolhas realizadas
dentro de “[...] contextos sociais onde a interacao entre os agentes € livre para realizar trocas
por meio de barganhas chamamos de mercado” (Gico Jinior, 2019, p. 20).

Portanto, na maioria das vezes, os seres humanos tomam suas decisdes em um contexto
de mercado, significando dizer que as pessoas sdo livres para tomarem as suas decisdes sem

qualquer imposigdo. As pessoas vao fazendo trocas até que o mercado alcance um equilibrio.

Quando a interag@o social se da no ambito do mercado, o comportamento racional
maximizador levara os agentes a realizar trocas até que os custos associados a cada
troca se igualem aos beneficios auferidos, momento a partir do qual ndo mais
ocorrerao trocas. Nesse ponto, diremos que o mercado se encontra em equilibrio (Gico
Junior, 2019, p. 20).

E importante esclarecer que quando a economia nos apresenta a ideia de mercado nio
quer se referir as questdes monetarias ou financeiras exclusivamente, por isso € possivel “[...]
pensar em mercados de ideias, de politicos ou mesmo de sexo” (Gico, 2010, p. 23). E, neste
contexto, também ¢€ possivel se pensar no mercado processual.

Pois bem, este contexto de mercado ndo ¢ perfeito, importando dizer que todo e
qualquer mercado ¢ passivel de falhas, com ineficiéncias, desperdicios e injustigas. Dai, aliés,

a relevancia do Estado intervir juridicamente para corrigir essas deficiéncias que o mercado,
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sozinho, ndo ¢ capaz de fazer. “[...] pela teoria microecondmica classica, a existéncia de falha
de mercado ¢ exatamente o que justifica a presenca do Estado regulador e, porque ndo, do
proprio Direito” (Yeung; Camelo, 2024, p. 88).

Por exemplo, os agentes econdmicos fazem as suas escolhas baseadas no custo-
beneficio proprio, significando que, ndo raras as vezes, as escolhas causam prejuizos para os
interesses da coletividade, chamados de externalidades negativas ou custos sociais. Nestes

termos, os ensinamentos de Porto e Garoupa (2020, p. 67):

Normalmente, individuos focam sua aten¢do somente em custos e beneficios
privados, ignorando os gerais. Para que se corrija essa situag@o, deve-se tentar alinhar
objetivos privados e sociais, criando incentivos que induzam os sujeitos
maximizadores a considerar todos os custos e beneficios em seus calculos.

Desse modo, falhas de mercado podem ser vistas como situagdes em que a atuacao
em busca de seu puro auto interesse leva a resultados nio eficientes.

Virias, portanto, sdo as falhas que podem ocorrer dentro de um mercado. Para fins
deste ensaio, sera trabalhada apenas a assimetria de informagdes.

No contexto mercadoldgico, os agentes econdmicos ndo estdo providos das mesmas
informacdes. Melhor dizendo, no ambiente do mercado temos sempre uma parte que tem mais
informagdes do que a outra, por isso ha assimetria de informagdes. “Ocorre que o mercado nao
¢ perfeito. Existe um desequilibrio de informacdes entre os agentes que pode, no limite, impedir
as trocas” (Sampaio, 2022, p. 109).

Em uma negociagdo de venda e compra de um veiculo, por exemplo, o vendedor tem
muito mais informacdes sobre eventuais problemas/defeitos que o veiculo possui do que o
comprador. H4 uma nitida assimetria de informagdes e, portanto, ha a necessidade da existéncia
de instrumentos de protecao para resguardar aquele que se encontra em uma posicao inferior
por ndo deter as mesmas informagdes que a outra parte. Surge, neste contexto, o ordenamento
juridico com o instituto da responsabilidade.

Nesse sentido, os ensinamentos de Trindade (2021, p. 94):

Registra-se que o problema da informag@o assimétrica foi primeiramente identificado,
de forma clara e estruturada, a partir do seminal artigo de George Akerlof, “The
Market for Lemons: Quality Uncertainty and the Market Mechanism”, em que foi
constatado que a impossibilidade de se observar, por parte dos compradores, a efetiva
qualidade dos automoveis usados, fazia que tais bens fossem avaliados pela qualidade
média dos veiculos existentes no mercado, isto é pelo pregco médio daqueles carros
usados e colocados a venda, existindo entre eles, todavia, tanto automodveis em boas
como em mas condi¢des, o que, por fim, restava por expulsar os automoveis de melhor
qualidade (tendéncia a exclusdo, em realidade, por tornar menos atrativa a sua venda),
em face do desinteresse ocasionado aos respectivos proprietarios, que ndo possuiam
incentivos em vender seus veiculos por pregos inferiores aos quais efetivamente os
avaliavam.
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Sendo assim, o que se verifica é que vivemos em um ambiente de escassez que obriga
os seres humanos a fazerem escolhas. Ao escolher entre as opg¢des possiveis, esses renunciam
a outras e, por isso, todo ser humano realiza uma analise de custo-beneficio antes de fazer sua
escolha. Esta analise ¢ limitadamente racional e realizada com o objetivo de maximizar o bem-
estar individual. Escolher entre uma op¢ao ou outra depende dos incentivos que os agentes
econdmicos (seres humanos) recebem das mais variadas fontes, dentre as quais se incluem o
ordenamento juridico.

As escolhas sdo realizadas dentro de um contexto de mercado no qual as pessoas
podem fazer suas trocas livremente. Os mercados ndo sdo perfeitos e, dessa forma, apresentam
falhas. Dentre as diversas falhas, temos a assimetria de informagdes que impde as partes um
conhecimento desigual de uma dada situacao.

A assimetria de informagdes se apresenta como uma situagdo bastante caracteristica

dos processos judiciais, conforme sera visto na abordagem realizada no topico a seguir.

3. ANALISE ECONOMICA DO PROCESSO CIVIL: A ASSIMETRIA DE
INFORMACOES COMO UMA CARACTERISTICA DO PROCESSO JUDICIAL

O artigo 2° do Codigo de Processo Civil informa que um processo judicial tem seu
inicio pela vontade das partes e o seu desenvolvimento € determinado pelo julgador. Nos termos
da legislacdo processual civil: “Artigo 2° - O processo comeca por iniciativa da parte e se
desenvolve por impulso oficial, salvo as excegdes previstas em lei” (CPC, 2015). E o que a
doutrina processualista denomina principio do impulso oficial.

As letras do diploma normativo deixam bem claro que ajuizar uma demanda judicial
¢ um ato de escolha. Ou seja, a parte autora escolhe socorre-se do Poder Judicidrio para a
salvaguarda de um direito ameacgado ou lesionado por outrem.

E se ¢ uma escolha, estamos diante de uma situagdao na qual a parte realizou uma
analise prévia de custo-beneficio e constatou que o ajuizamento de um processo judicial pode
lhe trazer maiores beneficios (maximizagao do seu bem-estar). Nesse calculo racional, os
beneficios do ajuizamento de um processo judicial superaram os custos com essa mesma

demanda.

Na tradig¢do jusecondmica (e.g. LANDES, 1971; GOULD, 1973; POSNER, 1973;
LANDES e POSNER, 1976; ARAKE e GICO JR., 2014), a premissa inicial ¢ de que
a parte que escolhe litigar realiza uma escolha racional. Uma ag@o judicial, para a
parte litigante, seja ela autora ou ré, ¢ uma decisdo racional na qual sdo ponderados os
custos e os beneficio esperados de se usa esse mecanismo social de resolugdo de
conflito. Com ou sem a participacdo de advogados (como nos juizados especiais),
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ainda que intuitivamente, as partes tentam estimar a probabilidade de sucesso, bem
como os custos associados a realizacdo de um acordo ou continuar litigando. Ambas
as partes sabem que incorrem em uma margem de erro nessa estimativa (Arake; Gico
Janior, 2018, p. 193).

Complementa Peretti D" Avila e Gongalves (2019, p. 378):

Antes de decidir pelo ajuizamento de uma demanda ou mesmo pela interposigdo ou
ndo de um recurso, os agentes racionais sopesam a expectativa de ganho perante os
custos e risco envolvidos. Contabilizam, portanto, despesas com taxa judicidrias,
contratacdo de advogado, eventual sucumbéncia etc., comparando-os com as chances
de éxito do resultado final esperado.

E conclui Puoli (2023, p. 256) que “Tudo isso, repita-se, para que a decisdo de ajuizar
a demanda decorra de uma escolha consciente e racional”. Portanto, quando se esta diante de
uma lesdo ou ameaga de lesdo a direito, a parte lesionada tem duas opgdes: renunciar a prestagao
da tutela jurisdicional e tentar a salvaguarda dos seus direitos através de meios alternativos de
solugdo do conflito ou valer-se do acesso a justica consagrado nas letras do artigo 5°, inciso
XXXV da Constituicdo da Republica Federativa do Brasil.

Para escolher entre uma alternativa ou outra, a parte realiza um juizo de custo-
beneficio e, sopesando ganhos e perdas, faz a sua escolha. Assim, ajuizar um processo judicial

¢ uma tomada de decisao.

[...]. Mas os altos custos também agem como uma barreira poderosa sob o sistema,
mais amplamente difundido, que impde ao vencido o 6nus da sucumbéncia. Nesse
caso, a menos que o litigante em potencial esteja certo de vencer — o que ¢ de fato
extremamente raro, dadas as normais incertezas do processo — ele deve enfrentar um
risco ainda maior do que o verificado nos Estados Unidos. [...] (Cappelletti; Garth,
1988, p. 16-17).

Uma vez escolhida a op¢ado pelo ajuizamento de uma ag¢ao judicial, a parte autora e,
posteriormente, a parte ré, estdo inseridas em um processo judicial que se da dentro de um
contexto de mercado, haja vista que as partes, a todo momento, estdo fazendo trocas livres em
busca da maximizac¢ao do seu bem-estar.

Todas as manifestagdes que sdo elaboradas pelas partes em um processo judicial se
apresentam como trocas que estdo sendo realizadas ao longo do jogo processual. E cada troca
¢ estrategicamente pensada com o objetivo de atingir a finalidade almejada, a maximizagao do
bem-estar individual que, para o autor, € o €xito na demanda e, para o réu, ¢ improcedéncia da
acao judicial ajuizada.

Todavia, esse modelo analitico ndo ¢ perfeito, “[...] pois presume que ambas as partes
tém as mesmas informacgdes (simetria) a respeito da probabilidade de éxito/derrota, bem como

acerca dos custos dos processos” (Dias; Pereira, 2021, p. 89). Por outro lado, a analise tende a
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ser mais realista quando se adota o modelo de informacao assimétrica, isto €, que as partes ndo

estdo no mesmo patamar informativo:

Desse modelo, extrai-se que o autor e o demandado possuem expectativas diferentes
quanto a decisdo judicial final, que lhes serd ou nao favoravel. Essas expectativas sdo
distintas porque um deles detém informacgdes qualitativa ou quantitativamente
maiores que a contraparte, fazendo com que as avaliagdes de resultado sejam
claramente diferentes. Nesse sentido, o contexto em que a assimetria de informagdes
estd presente constitui-se como estimulo demandista, visto que as partes nao terdo
condigdes concretas de avaliar corretamente a expectativa de resultado. Logo, a
assimetria de informag¢des prejudica a realiza¢do de acordos (Dias; Tupinamba, 2017,
p. 158 apud Dias; Pereira, 2021, p. 90).

Compreendendo o processo judicial inserido dentro de um ambiente de mercado,
alcanca-se a conclusao de que esse se apresenta suscetivel a falhas como a assimetria de
informagdes. Quando se ajuiza uma a¢do judicial, a parte autora pode ter muito mais
conhecimento do direito material que estd sendo objeto da lide do que o réu, ou vice-versa.

Portanto, quando se distribui uma a¢ao judicial, o processo provavelmente ainda se
encontra no estagio maximo de assimetria de informagdes, afinal de contas, uma das partes
poderd estar com um conhecimento mais amplo, seja da demanda em si (fatos, valores, provas,
v.g.), como das regras e estratégias processuais.

Nesse sentido, os ensinamentos de Wolkart (2020, p. 356-357):

Antes de o processo iniciar-se, ¢ mesmo durante sua tramitagdo, ¢ muito provavel que
as multiplas facetas da realidade tenham sido captadas pelas partes de modo diferente
(incerteza interpretativa). Mais do que isso, € possivel algumas dessas laminas da
realidade tenham apresentando-se para apenas uma das partes, configurando-se como
informag@o privativa, totalmente desconhecida da outra parte (assimetria de
informagao propriamente dita).

Ap0s a apresentagdo da contestagdo, o cenario de assimetria das informagdes tende a
diminuir, mas isso ndo significa que haverd um nivelamento informacional, na medida em que
uma das partes pode possuir informacgdes sobre um determinado aspecto da demanda que a
outra ndo detém. “No inicio do processo havia uma assimetria de informacao biunivoca entre
as partes (o autor ndo sabia tudo que o réu sabia e o réu ndo sabia tudo que o autor sabia), [...]”
(Arake; Gico Junior, 2018, p. 196).

No entanto, ¢ dentro desse contexto de maxima assimetria de informacdes que a
legislacdo processual civil inseriu a audiéncia de conciliagdo ou mediagdo. Referida audiéncia
estd posta dentro da fase postulatoria na qual autor e réu ainda estdo apresentando seus
argumentos e analisando estrategicamente os rumos do processo judicial em curso.

Nao ¢ de se obstar que a fase postulatéria de um processo de conhecimento no

procedimento comum ¢ aquela na qual as partes ndo especificam as provas que pretendem
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produzir, mas, apenas e tdo somente, pugnam pela realizagdo destas, o que se dard no momento

oportuno, na denominada fase postulatéria que somente se instaura apos a decisdo saneadora.

A peti¢do inicial e a contestagdo deitam todos os argumentos juridicos a serem
utilizados pelas partes, ja no inicio do processo, bem como os fatos relevantes (as
facetas da realidade que importam para cada parte). Infelizmente, o CPC/2015 optou
por ndo exigir a especificacdo de provas nesse momento. Como ¢ facil perceber, o
pedido de prova pericial ou testemunhal, com o simultineo arrolamento das
testemunhas e a indicacdo de quesitos ao perito, seria de grande valia para a
diminui¢do da assimetria de informagdo ja na fase postulatoria, aumentando a
possibilidade de acordo (Wolkart, 2020, p. 357).

Neste contexto, parece ser importante discutir o momento no qual o legislador
infraconstitucional inseriu esse importante procedimento de tentativa de resolu¢ao da demanda
judicial por meio de acordo.

A alocagdo da audiéncia de conciliagdo ou mediag¢do ainda na fase postulatdria ndo
parece ser um incentivo eficiente para a autocomposi¢ao das partes, afinal ¢ nesta fase do
processo judicial que as partes enfrentam a situacdo de maior assimetria de informacgdes, o que,
certamente, influencia negativamente na tomada de decisdo em favor da celebracao do acordo.

A pesquisa do Conselho Nacional de Justica ¢ demasiadamente clara ao informar que
as disposicdes da legislacdo processual civil sobre a audiéncia de conciliagdo e mediagdo nao
apresentaram reflexos significativos na autocomposicao das partes. “Ha de se destacar que,
mesmo com o Codigo de Processo Civil (CPC) que entrou em vigor em marco de 2016 e tornou
obrigatoria a realizagdo da audiéncia prévia de conciliagdo e mediagdo, nao se verifica resultado
direto nos graficos das séries historicas” (CNJ, 2024, p.253).

Pois €, analisar racionalmente os custos e os beneficios da continuidade da demanda
e/ou da celebracao de um acordo em um ambiente no qual a escassez de informagdes atinge seu

pico mais alto ndo ¢ tarefa simples.

4. AUDIENCIA DE CONCILIACAO OU MEDIACAO E A PROMOCAO DE
AUTOCOMPOSICAO PELOS JULGADORES: OS INCENTIVOS DO CODIGO DE
PROCESSO CIVIL

A Lein® 13.105, de 16 de marco de 2015, inaugurou uma nova ordem processual civil.
A legislag@o processual civil anterior remontava os anos de 1973 e se apresentava bastante
defasada para com a realidade do processo civil e da sociedade brasileira. De acordo com a
novel legislacdo processual civil, o réu sera citado para comparecimento a audiéncia de

conciliagdo ou mediagdo, nos termos das disposi¢des do caput do artigo 334:
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Se a peti¢do inicial preencher os requisitos essenciais e ndo for o caso de
improcedéncia liminar do pedido, o juiz designard audiéncia de conciliagdo ou de
mediacdo com antecedéncia minima de 30 (trinta) dias, devendo ser citado o réu com
pelo menos 20 (vinte) dias de antecedéncia (Brasil, 2015).

O réu, portanto, em um processo de conhecimento sob o rito do procedimento comum,
nao sera citado para apresentar contestagao, mas sim para comparecer a uma audiéncia na qual
se tentar fazer a conciliacdo ou a mediagao das partes. Neste sentido, os ensinamentos de Bueno
(2022, p. 123):

Importantissima alteragdo promovida pelo CPC de 2015 estd no seguinte juizo
positivo de admissibilidade da petigdo inicial. A citagdo do réu serd, como regra, para
comparecer ao que ¢ chamado de “audiéncia de conciliagdo ou de mediacdo” e ndo,
como no CPC de 1973, para apresentar contestagao.

E complementa Theodoro Junior (2023, p. 706):

O sistema do Codigo de 2015 ¢ o seguinte: a audiéncia de mediagdo ou conciliagdo
realiza-se in limine litis, antes, portanto, da resposta do réu ao pedido do autor. Em tal
estagio, entende o legislador que seria mais facil encaminhar os litigantes para uma
solugdo negocial da contenda, momento porque a tentativa de conciliagdo ndo mais
sera realizada pelo juiz, mas por auxiliares técnicos do juizo (mediadores ou
conciliadores).

Sem adentrar no mérito das diferengas entre conciliagdo e mediagao, pois este ndo € o
foco do presente ensaio, o que se verifica ¢ que o legislador infraconstitucional, quando da
elaboracdo do Codigo de Processo Civil de 2015, houve por bem inserir a audiéncia de
conciliacao ou mediacdo logo no inicio do procedimento comum dentro da fase postulatoria. E,
mais do que isso. O legislador escolheu que o momento para a realizacao da referida audiéncia
¢ antes da apresentacdo de contestagdo pelo réu.

E ¢ exatamente neste momento que reside a entrave, afinal de contas, a fase
postulatoria ¢ o momento processual em que a assimetria de informagdes de um processo
judicial vive o seu momento de maior hegemonia. Autor e réu se encontram em um terreno de
incertezas quando chegam a uma audiéncia de conciliagdo ou mediacao.

O inicio do processo judicial ¢ o momento no qual as partes tém pouquissimas
informacdes umas sobre as outras e, por isso, fica muito dificil sopesar os ganhos e as perdas
que terdo com a celebracdo de um acordo ou com a continuidade do litigio. Como explica Daniel
Kahneman, “[...] fazer concessdes doi” (2012, p. 362) e desviam os agentes de um calculo
puramente racional, levando-os a tomada de decis@o enviesada por alguns fatores psicologicos
(ou emogoes) que a Economia Comportamental recentemente vem descobrindo e estudando.

Nao se pode olvidar que as partes fazem escolhas e para realizarem tais escolhas ha
uma analise de custo-beneficio. Autor e réu somente celebrardo um acordo quando

vislumbrarem que referido acordo ¢ a escolha mais acertada para maximizar seu bem-estar
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individualmente considerado. Nesta fase de inicio processual, as partes ndo sabem ainda quais
sd0 os rumos que a demanda judicial tomard. Nao se tem conhecimento completo ou suficiente

das “cartas do jogo”.

Com ou sem a participagdo de advogados (como nos juizados especiais), ainda que
intuitivamente, as partes tentam estimar a probabilidade de sucesso, bem como os
custos associados a realizacdo de um acordo ou de continuar litigando. Ambas as
partes sabem quem incorrem em uma margem de erro nessa estimativa (Arake; Gico
Janior, 2018, p. 193).

E conclui (Arake; Gico Junior, 2018, p. 193):

O resultado dessas estimativas individuais determinard, em larga medida, a
capacidade de as partes realizarem acordos. Como em qualquer troca voluntaria, ha
chance de acordo quando a proposta maxima de acordo aceita pelo réu racional
exceder a proposta minima aceitavel pelo autor racional. O autor racional realizara
um acordo quando o retorno esperado da agdo for igual ou préximo do valor oferecido
em proposta de acordo pelo réu, pressupondo-se a neutralidade ao risco. Ja o réu
racional realizara o acordo quando o valor esperado da ag@o for maior ou proximo ao
valor que o autor racional esta disposto a aceitar, também se afastando complicagdes
relacionadas a aversdo a risco.

Portanto, autor e réu somente celebrardo um acordo quando vislumbrarem
concretamente que este lhes trara mais beneficios do que teriam com a prestagao da tutela
jurisdicional por meio de uma sentenca terminativa.

Agora, para sopesar estes custos e beneficios, para decidir entre celebrar um acordo ou
continuar com a demanda, € necessario que os agentes econOmicos processuais tenham um
maior conhecimento das informagdes, o que ndo ¢ possivel no momento da audiéncia de
conciliagdo ou mediacdo, quando as partes ainda ndo possuem as informacgdes suficientes para
recalcularem suas chances de éxito (perspectiva racional) ou, ainda, para fazerem um acordo
que os facam sentir bem (contabilidade emocional).

Por ser um momento de grande assimetria de informagdes, fica dificil que autor e réu
optem pela realizagdo de um acordo nesta fase inicial do processo. Assim, esse incentivo
advindo do Cédigo de Processo Civil quando foi inserido pelo legislador (antes da apresentagdo
de contestacdo pelo réu) nao parece ser favordvel a diminuicdo dos indices de sentengas
terminativas.

Nao estd se afirmando aqui que ndo € possivel que as partes celebrem acordos no
momento da audiéncia de conciliagdo ou mediagdo. Estd apenas demonstrando que a escolha
de inserir esta audiéncia logo no inicio da fase postulatéria e antes de qualquer possibilidade de
defesa por parte do réu pode prejudicar a celebracao de uma maior quantidade de acordo, haja

vista que neste momento o processo enfrenta o auge da assimetria de informagdes.
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Por tudo isso, o Codigo de Processo Civil acerta ao conferir aos Magistrados a
possibilidade de promover a autocomposicao das partes “a qualquer tempo” em um processo
judicial. As letras do inciso V do artigo 139 da legislagao processual civil se apresentam como

um incentivo mais eficiente em favor da celebragdo de acordo pelas partes litigantes.

Artigo 139 - O juiz dirigird o processo conforme as disposi¢des deste Codigo,
incumbindo-lhe:

[...]

V - promover, a qualquer tempo, a autocomposi¢do, preferencialmente com auxilio
de conciliadores e mediadores judiciais;

[...] (CPC, 2015).

O Julgador se apresenta como uma das melhores pessoas para identificar qual o
momento processual oportuno para o incentivo da autocomposi¢ao das partes, afinal de contas,
conforme o processo judicial vai tendo sua tramitacdo, ¢ possivel constatar-se a diminui¢do da
assimetria de informagoes.

Sendo assim, ao que se parece, a audiéncia de conciliagdo ou mediacdo nio estd
alocada em um momento processual propicio para efetivamente incentivar as partes litigantes
a celebrarem um acordo e, com isso, colocar fim a discussao judicial.

Se as partes fazem uma andlise de custo-beneficio antes de celebrar um acordo, as
chances de o beneficio do acordo ser maior do que o custo do processo se dao conforme a

discussao processual vai se desdobrando e a assimetria das informacdes diminui.

5. CONSIDERACOES FINAIS

Todos os anos, o Conselho Nacional de Justica (CNJ) realiza uma pesquisa intitulada
“Justica em NUmeros” que tem como objetivo analisar a produtividade do Poder Judiciario
brasileiro sob varios critérios. Referida pesquisa tem demonstrado que, em nosso pais, ainda
vige a cultura da litigiosidade.

No ano-base de 2023, cujos resultados foram apresentados em 2024, por exemplo,
apenas 17,8% dos processos de conhecimento eram encerrados com sentencas homologatorias
de acordos. Ou seja, 82,2% dos processos judiciais foram extintos por sentencas terminativas.

Indo de encontro com estes nimeros esta a intencao do legislador infraconstitucional
que formulou uma nova legislagdo processual civil com bases fincadas na ideia da
autocomposi¢do visando uma solugao amigavel dos litigios. As letras dos artigos 3°, paragrafo

3°, 139, inciso V, 334 e 359 do Cddigo de Processo Civil corroboram esta afirmacao.

333



Em que pesem esses incentivos advindos da Lei n° 13.105/2015, a grande verdade ¢
que as partes litigantes ainda preferem continuar com a demanda judicial em busca de uma
sentenca terminativa a celebrarem acordo (autocomposi¢cdo). A grande questdo, portanto,
gravita em descobrir por qual razao esse fendmeno acontece.

A Andlise Econdomica do Direito ¢ uma metodologia que pode nos ajudar a
compreender essa escolha racional dos litigantes, afinal de contas, a economia ¢ uma ciéncia
que volta seus olhares e atengdes para o estudo da tomada de decisdo dos seres humanos em
um ambiente de escassez de recursos.

E a existéncia de escassez que faz com que as pessoas tenham que realizar escolhas.
Se os recursos nao fossem escassos, ndo haveria nenhuma necessidade de escolha, afinal de
contas, todos os seres humanos supririam as suas vontades sem nenhum problema. Nao haveria
preocupacao para a economia nem para o Direito.

Pois bem, a escassez, portanto, impoe a realizacdo de escolhas pelos seres humanos.
Escolher significa abdicar de algo. Ou seja, quando se faz uma escolha, uma op¢ao, renuncia-
se a todas as outras opgdes possiveis. E o que a economia denomina custo de oportunidade
(trade-off). Sao estes custos de oportunidade que levam as pessoas a realizarem, no momento
das suas escolhas, uma anélise de custo-beneficio, afinal de contas se vao ter que escolher entre
varias opgoes possiveis que sejam feitas a escolha mais agradavel, a que maximiza o bem-estar
individualmente considerado.

Todo esse processo racional limitado de escolha ¢ realizado dentro de um contexto
mercadoldgico. Vive-se em um ambiente de mercado no qual ¢ autorizada a realiza¢do de
escolhas de maneira livre.

O ambiente do mercado, ndo raras vezes, apresenta falhas. Além do poder econdémico,
dos custos de transacdo e das externalidades (ndo trabalhados nesse ensaio), pode ser citada e
destacada a falha da assimetria de informagdes, que se apresenta como a situagdo na qual os
agentes econdmicos nao se encontram em uma situacao de paridade com relagdo as informacgdes
sobre uma determinada situacdo de troca. Na assimetria informacional, um agente detém maior
conhecimento e informagdes do que o outro, gerando, dessa forma, um desequilibrio.

Estes critérios econdmicos podem ser utilizados para se analisar o processo judicial,
afinal de contas, as partes fazem uma escolha quando ajuizam uma demanda judicial. E se fala-
se em escolha, fala-se de tomada de decisdo e, portanto, algo que pode ser analisado sob os

critérios e diretrizes da economia.
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O processo judicial estd inserido na ldgica econdmica do mercado e, por isso, estd
suscetivel a falhas como a assimetria de informag¢des. Bem da verdade, o ambiente do processo
judicial ¢ um terreno bastante fértil para o desenvolvimento da assimetria de informagdes. O
momento de apice da assimetria de informagdes em um processo judicial € na fase postulatoria,
pois nesta fase autor e réu ainda pouco sabem sobre as estratégias processuais um do outro.

E é por isso que a inser¢ao da audiéncia de tentativa de conciliagdo ou mediacao dentro
da fase postulatoria nao se apresenta como um incentivo eficiente para as partes celebrarem
acordos (autocomposicao).

As partes chegam a uma audiéncia de conciliagdo ou mediagdo com pouquissimas
informagdes umas sobre as outras, ou seja, quando a assimetria de informagdes esta aflorada.
Esse desnivelamento informacional impede que as partes fagam uma analise racional do custo-
beneficio de um acordo judicial ou, ainda, se sintam emocionalmente preparadas para um
acordo.

Como as partes vivem em um ambiente de assimetria de informagdes no qual autor
nao sabe o que esperar do réu e o réu ndo sabe com maior propriedade o que esperar do autor,
fica dificil enxergarem e decidirem, naquele momento, se lhes ¢ mais benéfico celebrarem um
acordo ou seguirem adiante com a discussao judicial em busca de uma sentenga terminativa que
conceda o bem da vida em favor de um ou de outrem.

Por isso, o incentivo constante nas disposi¢des do inciso V do artigo 139 da legislagdo
processual civil parece ser muito mais eficiente para a obtengdo de acordos entre as partes
litigantes, afinal de contas, tal dispositivo pode ser utilizado para justificar a autocomposicao
em qualquer fase do processo de conhecimento.

Neste aspecto, o Julgador deve se apresentar como uma das melhores pessoas para
identificar qual o momento processual oportuno para o incentivo da autocomposigao das partes,
uma vez que, conforme o processo judicial vai tendo sua tramitagdo, ¢ possivel constatar e
acompanhar a diminui¢do da assimetria de informacdes, e, por conseguinte, oportunizar a
autocomposicao que outrora parecia um tanto quanto distante.

Se as partes fazem uma anélise de custo-beneficio antes de celebrar um acordo, e os
estudos de Analise Econdmica do processo civil nos demonstram que sim, as chances de o
beneficio do acordo ser maior do que o custo do processo se dao conforme a discussao
processual vai se desdobrando e a assimetria das informagdes vai diminuindo. As partes, com

o desenrolar do andamento processual, comecam a enxergar melhor o processo e a obter mais
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informacdes sobre as probabilidades de ganhos com a discussdo. As partes conseguem fazer
um juizo mais racional de seus custos e beneficios.

Logo no inicio da discussao processual, momento no qual o legislador processual civil
inseriu a audiéncia de tentativa de conciliacao ou mediacdo, nem a causa, nem o autor e, muito
menos o réu, que ainda nem teve a oportunidade de apresentar as suas argumentagdes
(contestacdo), estdo maduros para fazerem uma andlise racional das vantagens e das
desvantagens de um acordo. A assimetria de informagdes, dessa forma, obstaculiza a

autocomposicao das partes.

REFERENCIAS

ARAUIJO, Thiago Cardoso. Analise Econdmica do Direito no Brasil: Uma leitura & luz da
Teoria dos Sistemas. 1. ed. Rio de Janeiro: Lumen Juris, 2016.

ARAKE, Henrique; GICO JUNIOR, Ivo Teixeira. Despacho saneador e assimetria da
informac¢do. Economic Analysis of Law Review. Brasilia, vol. 9, n° 3, p. 191-207, set./dez.

2018. Disponivel em: https://portalrevistas.ucb.br/index.php/EALR/article/view/8757. Acesso
em: 22 set. 2025.

BRASIL. [Constituicdo (1988)]. Constituicio da Republica Federativa do Brasil de 1988.
Brasilia, DF: Presidéncia da Republica, [2025]. Disponivel em:
https://www.planalto.gov.br/ccivil 03/Constituicao/Constituicao.htm. Acesso em 22 set. 2025.

BRASIL. Lei n° 13.105, de 16 de marco de 2015. Codigo de Processo Civil. Brasilia, DF:
Presidéncia da Republica, [2015]. Disponivel em:
https://www.planalto.gov.br/ccivil 03/ ato2015-2018/2015/1e1/113105.htm. Acesso em 22 set.
2025.

BRASIL. Supremo Tribunal Federal (Tribunal Pleno). A¢do Direta de Inconstitucionalidade
5612/DF. Agao direta de inconstitucionalidade. Direito tributario. Custas judiciais em 2°
instancia. Taxa de servigo publico adjudicatdrio - prestacdo jurisdicional. Tribunal de justica
do estado de sdo paulo. Aliquota maxima. Referibilidade entre o valor do tributo e o custo do
servico. Acesso a justi¢a. Devido processo legal. Proporcionalidade. Razoabilidade. Limitagdes
constitucionais ao poder de tributar. Efeitos confiscatorios do tributo. Finalidade arrecadatoria
das taxas. Relator: Min. Edson Fachin, 29 de maio de 2020. Disponivel em: chrome-
extension://efaidnbmnnnibpcajpcglclefindmkaj/https://redir.stf.jus.br/paginadorpub/paginador
Jsp?docTP=TP&docID=753335948. Acesso em: 19 set. 2025.

BUENO, Cassio Scarpinella. Curso sistematizado de direito processual civil — v.2:
Procedimento comum, processos nos Tribunais e recursos. 11. ed. Sdo Paulo: SaraivaJur, 2022.
CAPPELLETTI, Mauro; GARTH, Bryan. Acesso a justica. Traducdo de Ellen Gracie
Northfleet. Porto Alegre: Sérgio Antonio Fabris, 1988.

336



CONSELHO NACIONAL DE JUSTICA. Justica em numeros 2023. Disponivel em:
https://www.cnj.jus.br/wp-content/uploads/2023/09/justica-em-numeros-2023-010923.pdf.
Acesso em: 09 jan. 2025.

CONSELHO NACIONAL DE JUSTICA. Justica em nimeros 2024. Disponivel em: chrome-
extension://efaidnbmnnnibpcajpcglclefindmkaj/https:// www.cnj.jus.br/wp-
content/uploads/2024/05/justica-em-numeros-2024.pdf. Acesso em: 09 jan. 2025.

CONWAY, Edmund. 50 ideias de economia que vocé precisa conhecer. Traducdo de
Marcello Borges. 1. ed. Sao Paulo: Planeta, 2015.

D’AVILA, Daniela Peretti.; GONCALVES, Mauro Pedroso. A relevancia dos precedentes
vinculantes do CPC/2015 sob a otica da analise econdmica do direito. Revista de Processo. v.
288/2019, p. 375-394, fev/2019.

DIAS, Jean Carlos; PEREIRA, Bernardo Augusto da Costa. Analise Econémica do Processo
Civil Brasileiro. Sdo Paulo: JusPodivm, 2021.

GICO JUNIOR, Ivo Teixeira. Metodologia e Epistemologia da Analise Econdmica do Direito.
Economic Analysis of Law Review. Brasilia, vol. 1, n° 1, p. 7-33, jan./jun. 2010. Disponivel
em: https://portalrevistas.ucb.br/index.php/EALR/article/view/1460. Acesso em: 20 set. 2025.

GICO JUNIOR, Ivo Teixeira. Introdugio a analise econdmica do direito. In: RIBEIRO, Marcia
Clara Pereira.; KLEIN, Vinicius (Coord.). O que é analise econdomica do direito: uma
introducdo. 2. ed. Belo Horizonte: Forum, 2016, p. 17-26.

GICO JUNIOR, Ivo Teixeira. Introdugdo ao direito e economia. /n: TIMM, Luciano Benetti
(Coord.). Direito e economia no Brasil: estudos sobre a anélise econdmica do direito. 3. ed.
Indaiatuba, SP: Editora Foco, 2019, p. 01-32.

KAHNEMAN, Daniel. Rapido e devagar: duas formas de pensar. Tradu¢do de Cassio de
Arantes Leite. 1. ed. Rio de Janeiro: Objetiva, 2012.

MACKAAY, Ejan.; ROUSSEAU, Stéphane. Analise econdomica do direito. Tradugdo de
Rachel Sztajn. 2. ed. Sao Paulo: Atlas, 2015,

MELO, Omar Augusto Leite. Analise econémica dos direitos fundamentais:
consequencialismo e custos dos direitos na jurisdi¢ao (econ)stitucional do STF. Sao Paulo:
Editora Dialética, 2023.

PORTO, Antonio Maristrello.; GAROUPA, Nuno. Curso de analise economica do direito.
Sao Paulo: Atlas, 2020.

PUOLLI, Jos¢ Carlos Baptista. Advocacia e andlise econdomica do direito e do processo. In:
YARSHELL, Flavio Luiz. et. al (Org). Ensaios sobre analise econémica do processo civil.
Londrina, PR: Thoth, 2023, p. 249-262.

SAMPAIO, Amanda Nunes. A (as)simetria de informacao entre os litigantes e o possivel ganho
de eficiéncia na adocdo de técnicas liberais de producdo de prova (Discovery). Revista de
Processo. Sao Paulo, SP, vol. 328/2022, p. 107-135, jun. 2022.

337



THEODORO JUNIOR, Humberto. Curso de direito processual civil, volume I. 64. ed. Rio
de Janeiro: Forense, 2023.

TRINDADE, Manoel Gustavo Neubarth. Analise economica do direito dos contratos: uma
nova abordagem do direito contratual como redutor das falhas de mercado. Londrina, PR:
Thoth, 2021. E-Book.

WOLKART, Erik Navarro. Analise econdomica do processo civil: como a economia, o direito
e a psicologia podem vencer a tragédia da justica. 2.ed. Sao Paulo: Thomson Reuters Brasil,

2020.

YEUNG, Luciana; CAMELO, Bradson. Introduciao a analise economica do direito. 2. ed.
revista. Sdo Paulo: Juspodivm, 2024.

338



