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DIREITO EMPRESARIAL

Apresentacdo

APRESENTACAO

Os artigos publicados foram apresentados no Grupo de Trabalho de Direito Empresarial,
durante 0 XX1V ENCONTRO NACIONAL DO CONPEDI realizado em Aracaju - SE, entre
os dias 03 e 06 de junho de 2015, em parceria com o Programa Pos-Graduagdo em Direito da
Universidade Federal de Sergipe UFS.

Os trabalhos apresentados propiciaram importante debate, onde profissionais e académicos
puderam interagir em torno de questdes tedricas e préticas considerando 0 momento
econdmico e politico da sociedade brasileira, em torno da temética central - DIREITO,
CONSTITUICAO E CIDADANIA: contribuigdes para os objetivos de desenvolvimento do
Milénio. Referida temética revela a dimensdo do desafio que as diversas linhas de
investigagcdo do Direito em desenvolvimento no pais, tém buscado enfrentar ao acolherem
abordagens que possibilitem aprender de forma consistente a crescente complexidade do
processo de globalizacdo.

Na presente coletanea encontram-se os resultados de pesquisas desenvolvidas em diversos
Programas de Mestrado e Doutorado do Brasil, com artigos rigorosamente selecionados por
meio de avaliagdo por pares, objetivando a melhor qualidade e a imparcialidade na
divulgacdo do conhecimento da &rea juridica e afim. Os temas apresentados do 13° GT foram
agrupados por similitudes envolvendo as politicas de compliance e Lei Anticorrupgéo,
Recuperacdo Judicial das Empresas, Funcdo Social da empresa e sua preservagdo, a
desconsideracdo da pessoa juridica a luz do novo Cédigo de Processo Civil entre outras
teméticas especificas. A doutrina dessa nova empresarialidade demonstra que a atividade
empresarial deve se pautar, entre outros aspectos, em principios éticos, de boa-fé e na
responsabilidade social.

Os 24 artigos, ora publicados, guardam sintonia, direta ou indiretamente, com o Direito
Constitucional, Direito Civil, Direito do Direito do Trabalho, na medida em que abordam
itens ligados a responsabilidade de gestores, acionistas e controladores, de um lado, e da
empresa propriamente de outro. Resgata, desta forma, os debates nos campos do direito e
areas especificas, entre elas a economia. Os debates deixaram em evidéncia que na
recuperacdo de empresas no Brasil ha necessidade de maior discussdo sobre o tratamento



adequado dos débitos tributarios. De igual modo, de forma contextualizada h& a observancia
do compromisso estabel ecido com a interdisciplinaridade.

Todas as publicagdes reforcam ainda mais a concretude do Direito Empresarial, fortalecendo-
0 como nova disciplina no curriculo do curso de graduagdo e as constantes ofertas de cursos
de especializacdo e de stricto sensu em direito.

O CONPEDI, com as publicacbes dos Anais dos Encontros e dos Congressos, mantendo sua
proposta editorial redimensionada, apresenta semestralmente volumes tematicos, com o
objetivo de disseminar, de forma sistematizada, os artigos cientificos que resultam dos
Eventos que organiza, mantendo a qualidade das publicacdes e reforcando o intercambio de
idéias, com vistas ao desenvolvimento e ao crescimento econdmico, considerando também a
realidade econémica e financeira internacional que estamos vivenciando, com possibilidades
abertas para discussdes e ensaios futuros.

Espera-se, que com a presente publicacdo contribuir para o avanco das discussdes
doutrinérias, juridicas e econémicas sobre os temas abordados.

Convidamos os leitores para a leitura e reflex&o critica sobre a temética desta Coleténea e
seus valores agregados.

Nesse sentido, cumprimentamos 0 CONPEDI pela feliz iniciativa para a publicacdo da
presente obra e a0 mesmo tempo agradecemos os autores dos trabal hos selecionados e aqui
publicados, que consideraram a atualidade e importancia dos temas para seus estudos.

Profa. Dra. Mariade Fatima Ribeiro - Unimar

Prof. Dr. Demetrius Nichele Macei Unicuritiba

Prof. Dr. Marcelo Benacchio - Uninove

Coordenadores



CONTRATOSMERCANTIS DE COMPRA E VENDA INTERNACIONAIS DE
MERCADORIASE A CONVENCAO DE VIENA DE 1980

COMMERCIAL CONTRACTSOF INTERNATIONAL SALE OF GOODSAND THE
VIENNA CONVENTION 1980

Rita Diniz Caminhoto

Resumo

RESUMO: Deste os tempos mais remotos, a compra e venda de mercadorias entre 0s povos
mostrou-se imprescindivel a sobrevivéncia e o desenvolvimento das comunidades existentes.
Este tipo de contrato é baseado nos usos e costumes e foi-se aprimorando com o tempo. Para
gue houvesse uma uniformizagéo dessas normas, foi criada a Convencao de Viena de 1980
(CISG), cuja adesdo tem colhido cada vez mais paises. O Brasil ratificou-a em 2012, pelo
Decreto-Legislativo n° 538, beneficiando as relagbes negociais ao nivel mundial,
imprescindivel em decorréncia da mundializag&o, para acancar o desenvolvimento nacional
preconizado pela ordem econdmica brasileira na Constituicdo Federal. Este trabalho tem
como objetivo estudar os contratos mercantis de compra e venda internacional de
mercadorias, suas clausulas tipicas e analisar a CISG, para facilitar sua aplicagdo a estes
contratos pelos estabelecimentos comerciais brasileiros, rumo a expansdo no mercado
internacional. A problematica trata da dificuldade de se elaborar esta modalidade contratual,
devido a suas peculiaridades. A escolha do ordenamento juridico a ser aplicado ao contrato
definira todos os institutos juridicos a ele aplicados, desde sua formagdo até extincdo. A
CISG tem como caracteristica a flexibilidade e uniformizagdo. Os principios da boa-fé, da
confianca, da forca obrigatoria do cumprimento dos contratos, do pacta sunt servanda, da
autonomia privada serdo vistos sob o prisma de ordenamentos alienigenas para demonstrar a
importancia da moralizacdo dos contratos mercantis brasileiros. Com a recepcdo desta
convencdo pelo ordenamento juridico brasileiro, beneficiard 0 comércio entre o Brasil e 0
exterior e promovera o desenvolvimento nacional.

Palavras-chave: Contratos mercantis de compra e venda internacionais de mercadorias,
Clausulas tipicas, Convencdo de viena de 1980, Seguranca juridica, Desenvolvimento
nacional.

Abstract/Resumen/Résumé

RESUMO: Since the ancient times, the sale of goods among the people proved to be essential
to the survival and the development of existing communities. This type of contract is based
on the habits and customs and was getting better with time. So that there was uniformity of
these standards, the Vienna Convention 1980 (CISG) was created, whose membership has
increasingly harvested countries. Brazil ratified it in 2012, by Decree-Law No. 538,

benefiting business relationships worldwide, essential as a result of globalization, to achieve
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national development advocated by the Brazilian economic order in the Federal Constitution.
Thiswork aimsto study the contracts of International Sale of Goods, their typical clauses and
analyze the CISG, to facilitate its application to these contracts by Brazilian shops, towards
expansion in the international market. The problem is the difficulty of developing this type of
contract because of its peculiarities. The choice of law to apply to the contract will define all
legal institutions applied to it, from its formation to extinction. The CISG is characterized by
flexibility and standardization. The principles of good faith, trust, binding the fulfillment of
contracts, pacta sunt servanda, the private autonomy will be seen through the prism of aien
systems to demonstrate the importance of moralization of Brazilian commercial contracts.
With the receipt of this Convention by the Brazilian legal system, benefit trade between
Brazil and abroad and promote national development.

K eywor ds/Palabr as-claves/M ots-clés. Keywords: commercia contracts of international
sale of goods, Typical clauses, Vienna convention of 1980, Legal certainty, National
development.
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1 INTRODUCAO

A compra e venda de mercadorias € uma das mais importantes relacdes negociais
operadas desde os tempos mais remotos. Esta relacdo negocial, em seu amago, sempre
ocorreu por meio de pactos entre os povos, baseados nos usos e costumes. Ela esta se
intensificando cada vez mais em decorréncia da mundializagdo, com a facilidade
proporcionada pela rede mundial de computadores que reduziu virtualmente as fronteiras de
todos os paises. Devido a esta relevancia, este trabalho objetiva estudar o contrato mercantil
de compra e venda internacional de mercadorias, quanto as particularidades de suas clausulas
tipicas e analisar as dificuldades de escolha de um ordenamento juridico que se adeque a
finalidade proposta por este contrato. Isto porque esta categoria de contrato ocorre por meio
da negociacdo entre partes de distintos paises, com seus respectivos ordenamentos juridicos,
apresentando um elemento primordial para sua classificacdo que é a estraneidade. O elemento
de conexdo entre as partes é o domicilio destas e/ou o local de execu¢do do contrato.

Os métodos adotados para a elaboracdo deste artigo cientifico foi dedutivo, sistémico
e axioldgico, por meio de pesquisa bibiliogréafica, constando a doutrina juridica, o
ordenamento juridico brasileiro, como a Constituicdo Federal/88, o Codigo Civil de 2002, o
Codigo de Processo Civil brasileiro de 1975 e o novo Cédigo Civil brasileiro de 2014, que
entrard em vigor em 2015, o Decreto-Legislativo n® 538/2012, que ratificou a Convencéo de
Viena de 1980, bem como reportagens sobre o tema e o Congresso Internacional “A CISG e o
Brasil”, realizado em Curitiba, em 2014.

A problematica do presente trabalho alude-se a questdo da dificuldade na elaboragéo
de um contrato mercantil de compra e venda internacional de mercadoria, devido as
discrepancias existentes entre 0s varios ordenamentos juridicos dos paises dos
estabelecimentos que pactuam a compra e venda de mercadorias, quanto a escolha de qual dos
ordenamentos juridicos sera eleito para sua aplicacdo, que, por sua vez, influenciard no todo
da relacdo contratual, desde sua formacdo e execucdo até sua extincdo. A analise da
Convencdo de Viena de 1980 (CISG) mostrara os beneficios a tais contratos internacionais, e,
por conseguinte, garantird maior seguranca juridica as relagbes negociais entre o Brasil € 0
mundo e promover o desenvolvimento nacional.

Este estudo propiciara ao leitor, uma visdo da tipicidade das clausulas desta
modalidade de contrato, bem como a anélise da CISG, demonstrando a importancia de alguns
principios que sdo aplicados tanto no Brasil quanto em outros paises, embora com graduagdes

distintas, ou seja, absolutizacdo ou relativizacdo em sua aplicagdo, como por exemplo, a
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autonomia privada, a obrigatoriedade do cumprimento dos contratos, o pacta sunt servanda, a
confianga e a boa-fé. Além disso, serdo abordados institutos juridicos estranhos ao
ordenamento juridico brasileiro, mas, imprescindiveis a outros, tal como a contravencdo
essencial ou fundamental breach, demonstrando a conscientizacéo da relevancia do estudo do
direito comparado nas faculdades de Direito.

Para tanto, faz-se necessario o estudo do conceito de contrato mercantil

internacional, iniciando-se um novo topico.

2 CONTRATOS MERCANTIS INTERNACIONAIS: CONCEITO

Na conceituacdo de contratos internacionais ha um consenso entre os doutrinadores
ao considerarem existir em tal modalidade contratual um elemento de estraneidade, bem como
pontos de conexdo com mais de um ordenamento juridico estatal, assim, podem ser
decorrentes de negociacdo entre partes de estabelecimentos de Estados distintos, ter
nacionalidades, domicilio, lugar do contrato, sede principal dos negdcios, lugar de execucéo,
distintos. Além disso, 0s contratos mercantis internacionais devem ter conotacdo econémica e
serem relevantes para a economia internacional.

O contrato internacional praticamente confunde-se com o préprio comércio
internacional. Em razdo das diferencas de sistemas legislativos e das
valoragOes diversas que emprestam aos varios elementos de conexdo é
evidente a possibilidade de conflitos de leis, problema que tanto tem
preocupado os estudiosos. (AQUINO, 2012, v. V, p. 763-764)

Os contratos mercantis de compra e venda de mercadorias internacionais sdo acordos
entre as partes, em outras palavras, o consentimento delas a fim de comercializar bens ou
produtos, gerando obrigacdes entre elas, caracterizada pela contraprestacdo pecuniéria da
parte que compra o produto para com a que vende, e a parte que vende obriga-se a entregar 0
produto ou bem.

Contrato internacional do comércio é toda relacdo juridica de carater
mercantil que se estabelece entre pessoas fisicas ou juridicas capazes, que
apresenta a0 menos em tese diversos pontos de contato com mais de uma
ordem juridica estatal, e cuja internacionalidade é revelada por meio de
critérios juridicos e/ou econdmicos relevantes para o contexto do contrato, e
que vai ao encontro dos interesses do comércio internacional. (CRETELLA
NETO, 2010, p. 124-125)

Na diferenciacdo do contrato interno com o internacional:

Ressalta-se que o trago diferenciador entre um contrato internacional e um
outro ndo internacional é justamente estar o primeiro potencialmente
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vinculado a mais de um sistema juridico. Aventa-se por vezes, sob influéncia
da jurisprudéncia francesa, a necessidade de se agregar outra caracteristica.
Além do elemento juridico, haveria um outro, de conotacdo econémica: o
contrato deveria ser de interesse da economia internacional, ou seja,
ultrapassar os lindes de uma Unica economia nacional. (RODAS, 2002, p.
21)

Na mesma esteira, Timm (2009) aduz que o contrato é considerado internacional
guando h& um elemento de estraneidade, em outras palavras, um fator jusprivatista capaz de
conectar uma relacdo negocial a mais de um ordenamento juridico estatal, cuja concretizacdo
ocorre normalmente no local de domicilio das partes contratantes, ou no local de execucao
contratual.

Existem peculiaridades especificas nos contratos mercantis internacionais como a
celeridade e sua disciplina regente. Esta pode ocorrer por meio de leis esparsas e leis
extravagantes, o que faz com que o Direito Contratual Mercantil seja mais pratico e
consentaneo com o mundo globalizado, porque adota regras uniformes embasadas nos usos e
costumes comerciais elaborados por organismos como o Instituto Internacional para a
Unificacdo do direito Privado (UNIDROIT), associagdes de empresarios, a Organizacdo das
NacGes Unidas, a Camara de Comércio Internacional (CCI) quando houver inexisténcia de um
direito material internacional para reger tais contratos.

O contrato internacional, em face de todas essas circunstancias, tende hoje a
ser qualificado com contrato econémico, regido pejo [sic] Direito
Econdmico Internacional, de contetdo definido que ndo se confunde com os
contratos comerciais internacionais classicos, de fundo eminentemente
privatistico. (MAGALHAES, 2012, v. V, p.596)

Por estas caracteristicas, os contratos mercantis internacionais sdo norteados pelo
principio da autonomia da vontade, beneficiando a negociacéo entre as partes por conceder-
Ihes maior liberdade para convencionarem entre si. O dirigismo contratual fica mais afastado
em matéria de direito internacional privado.

S&@o contratos econdmicos com regulacdo do Direito Econémico Internacional,
regulados pelo direito nacional ou pela lex mercatoria, os denomiados principios gerais de
direito internacional.

Dando prosseguimento ao presente trabalho, serdo abordadas as particularidades das

clausulas tipicas dos contratos mercantis de compra e venda internacional de mercadorias.

288



3 CLAUSULAS TIPICAS DOS CONTRATOS MERCANTIS INTERNACIONAIS

As clausulas tipicas dos contratos internacionais sdo: clausulas de lei aplicavel e de
eleicdo de foro, de moeda, de idioma, de confidencialidade, de arbitragem, e clausulas de

forga maior e hardship.

3.1 CLAUSULA DE ELEICAO DE FORO E DE LEI APLICAVEL AOS CONTRATOS
MERCANTIS INTERNACIONAIS

A clausula de eleicdo de foro, também denominada choice of forum, é a clausula
estabelecida entre as partes que determina qual tribunal ou Jurisdi¢do é a mais apta a julgar
litigios decorrentes do contrato internacional.

A eleicdo de foro no Brasil € regulada pelos arts. 88 a 90, do Codigo de Processo
Civil (CPC) e o Protocolo de Buenos Aires. A partir do ano 2016 o novo CPC vigera com
disposicdes sobre tal matéria no titulo 1, intitulado “DOS LIMITES DA JURISDICAO
NACIONAL E DA COOPERACAO INTERNACIONAL”, do Livo Il, que versa sobre a
funcdo jurisdicional.

No art. 89 do CPC que ainda vige, a competéncia é concorrente com a de outra
nacdo, mas ndo gera litispendéncia, conforme explana o art. 90. Da mesma forma, o art. 24,
do novo CPC, mas, ressalvando as disposi¢cbes em contréario, de tratados internacionais e
acordos bilaterais em vigor no Brasil. Em seu paragrafo unico, a pendéncia de causa perante
jurisdicéo brasileira ndo obsta a homologacdo de sentenca juridical estrangeira para fins de
geracdo de producdo de efeitos no Brasil.

O disposto no art. 88, do CPC de 1973, esta inserto no art. 21, do novo CPC (2015),
com as mesmas regras: a autoridade judiciaria brasileira é competente quando o réu, qualquer
gue seja a sua nacionalidade, esteja domiciliado no Brasil, considerando-se domiciliada no
pais, a pessoa juridica estrangeira que aqui tiver uma agéncia, filial ou sucursal (paragrafo
unico), ou quando a acdo se originar de fato ocorrido ou de ato praticado no Brasil, ou no
Brasil tiver de ser cumprida a obrigacéo.

Quando houver relagdo juridica contratual, tanto civil, quanto empresarial, entre
partes do Brasil com partes da Argentina, Paraguai, Uruguai com paises signatarios do
Tratado de Assuncdo, com o escopo de integrar e garantir a seguranga juridica ao setor

privado, o Protoloco de Buenos Aires serd aplicado, por tratar da Jurisdi¢do Internacional.
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Vale ressaltar que o CPC e o Protoloco de Buenos Aires ndo se conflituam, o que
facilita a comercializacéo de produtos entre os paises signatarios.

Para a escolha da lei a ser aplicada ao contrato mercantil internacional ndo €
necessario ser a mesma do foro escolhido. Elas ndo se vinculam porque, segundo Timm
(2012), o fato de haver escolhido o tribunal de um dado pais ndo enseja a aplicacdo do direito
material deste.

Anteriormente a CISG ou Convencéo de Viena de 1980, a escolha da lei aplicada aos
contratos mercantis no Brasil era feita da seguinte forma: quando as partes ndo a pactuassem,
as normas internas do Direito Internacional Privado, ou seja, a Lei de Introdugdo as Normas
de Direito Brasileiro (LINDB) era a escolhida. O art. 9°, caput, trata da qualificacdo e
regéncia das obrigacfes contratuais. Essas relacdes obrigacionais devem ser regidas pela lei
do pais em que foram constituidas.

A lei do foro escolhido sera aplicada quando a lei de um dos paises ndo aplicarem o
principio da autonomia da vontade, ou quando a clausula de elei¢do de lei aplicavel nédo
houver sido pactuada entre as partes.

Destarte, a lei que regera o contrato sera a do local da sede da empresa que ensejou 0
negdcio, privilegiando-se o principio da territoriedade. H& a possibilidade de aplicacdo de lei
de um terceiro pais, alheio ao contrato, ou a aplicacdo dos principios do Instituto Internacional
do Direito Privado (UNIDROIT), a lex mercatoria e a Convencéo de Viena de 1980 (CISG).

Vale ressaltar a existéncia de divergéncia quanto ao poder de escolha da regéncia da
lei nos contratos mercantis internacionais, em razdo do entendimento de que a LINDB néo
privilegia a autonomia privada, o que instaura inseguranca juridica, e prejudica o comércio

internacional efetuado pelo Brasil.

Com base no principio da autonomia da vontade, as partes podem, ao menos
em tese, escolher livremente a lei aplicavel a um contrato internacional,
desde que respeitados os limites da ordem publica, dos bons costumes e da
soberania de cada Estado, conforme estipula, por exemplo, o art. [sic] 17 da
Lei de Introdugdo ao Cdodigo Civil-LICC do Brasil. (CRETELLA NETO,
2011, p. 177)

O principio da lei unica reguladora do contrato apresenta exce¢cdo ao permitir que
algumas clausulas contratuais internacionais especiais sejam regidas por lei diversa da que foi
escolhida para a maioria das clausulas do mesmo contrato, fato este denominado dépecage ou
morcellement do contrato. Assim, 0s contratos mercantis internacionais podem ser regidos por

mais de uma lei, sob a condi¢éo de nao afrontarem a ordem publica e as normas imperativas.
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Com a ratificacdo da Convencdo de Viena de 1980, sobre compra e venda de
mercadorias, a denominada CISG, pela promulgacdo do Decreto-Legislativo n° 538/2012, esta
sera aplicada a estes contratos quando ndao houver uma clausula de escolha de lei aplicavel ao
contrato. Também serd aplicada a CISG mesmo que tenha sido excluida expressamente, se as

partes forem de paises signatérios desta.

3.2 CLAUSULA DE MOEDA

A clausula de moeda é de extrema importancia devido ao fato da moeda sofrer
variacdo quanto ao seu valor real e nominal. O poder de compra da moeda € determinado por
essas variacBes. A taxa de cambio interfere de forma dréstica na aquisicdo de moeda,
principalmente em paises com politicas fiscal e monetaria mal conduzidas ou mal formadas,
como no caso do Brasil atual.

O spread € um valor auferido pela instituicdo financeira por meio da revenda da
moeda adquirida a um preco superior. Por isso ha diferenca no valor da moeda para venda e
para compra. Pode-se elaborar uma clausula de moeda onde se fixara uma taxa média entre as
taxas de compra e de venda da moeda no dia do pagamento a fim de determina-la.

No Brasil, de acordo com os arts. 315 e 318, do Cddigo Civil, a moeda € de curso
forcado, a fim de protegé-la. Portanto, uma clausula que estabeleca o pagamento em moeda
estrangeira é nula, a ndo ser nos contratos internacionais de importacdo e exportacdo de
mercadorias, conforme o disposto no art. 2°, do Decreto-Lei n® 857/69. Vale frisar que a
clausula de moeda pode estipular moeda estrangeira nos contratos, mas, a obrigacdo deve ser
adimplida com moeda nacional, podendo-se a obrigagéo ser calculada em moeda estrangeira
nos contratos executaveis no Brasil.

O contrato podera estabelecer o pagamento em moeda do pais do vendedor, do
comprador ou de terceiro pais. Basta que seja estavel e conversivel no mercado de cambio,
bem como seja aceita pelo ordenamento juridico aplicavel ao contrato.

Em geral, os contratos internacionais sdo de longa duracéo e, por conseguinte, séo
pagos em prestacOes periodicas ou em pro rata.

Importante mencionar que nos casos de pagamento susbstancial por meio de
instituicOes financeiras de seu pais de origem, podem ocorrer 0 grace period, que é um
periodo de caréncia, que varia de seis meses a um ano, cujas demais obrigacdes s6 poderdo

ser adimplidas ap0s este periodo.
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Outras formas de adimplemento da obrigacdo contratual sdo as cartas de crédito.
Estas sdo documentos destinados ao pagamento, emitidas e pagas pelas instituigdes
financeiras ao exportador, apds este comprovar o embarque da mercadoria por meio de
documentacdo aduaneira. Em contraprestacdo, a instituicdo financeira podera cobrar o
importador pelo pagamento ao exportador.

A carta de crédito é uma forma documentéria de pagamento pela qual o
exportador fara jus ao recebimento do prego tdo logo comprove ao banco
emissor da carta — por meio da documentacdo aduaneira — que embarcou a
mercadoria. Estando a documentagdo estritamente de acordo, o banco
emissor faz 0o pagamento ao exportador e depois se recobra junto a seu
cliente importador. (TIMM; ESTRELLA, 2009, p. 78)

Outrossim, existem clausulas raras e incomuns, como as de garantia, que sao
baseadas no valor de uma mercadoria no dia do pagamento. Isto porque os precos dessas
mercadorias estdo sujeitas a grandes variacdes no mercado mundial, 0 que tornam estas
clausulas inviaveis por seu alto risco. Nestas clausulas, fixa-se o valor com base no pre¢o da

mercadoria no dia do pagamento.

3.3 CLAUSULA DE IDIOMA

O idioma eleito no contrato internacional pode ser o do comprador, ou do vendedor
ou até mesmo um idioma distinto dos paises das partes contratantes, ou por dois ou mais
idiomas. Neste ultimo caso, pode-se escolher um idioma em que o contrato foi elaborado para
ter maior autoridade que o outro, caso haja necessidade de dirimir davidas.

Devemos salientar ainda ser ponto de grande importancia para o contrato a
lingua em que sera redigido, podendo sua redagdo ser elaborada no idioma
escolhido pelas partes; caso decidam por dois idiomas, serd denominado
bilingue; pode ainda as partes eleger um terceiro idioma para a redacdo do
contrato. (SKITNEVSY, 2012, v. V, p. 655)

As partes podem eleger um Unico idioma, sendo que a parte que ndo tiver seu idioma
escolhido pode pedir uma versdo ndo oficial, em seu idioma, desde que especifique tal

cortesia, no corpo da clausula.

3.4 CLAUSULA DE CONFIDENCIALIDADE

Esta clausula é fundamental no contrato internacional em razdo da dimenséo do valor

intangivel das empresas, tais como suas informacdes ou tecnologia, marca, reputacdo de
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mercado, clientela, o know-how, os trades secrets (estratégias de marketing, estudos de
viabilidade econdmico-financeiros, balancetes internos, mapas de vendas, relatérios de due
diligence, nos casos em que a empresa pretenda adquirir outra ou outras empresas; planos de
fusdo, incorporacdo, cisao), como clausula de confidencialidade ou de sigilo.

Esta clausula normalmente é elaborada em um contrato preliminar, mas pode constar
no corpo do contrato.

Embora nos contratos deva existir a boa-fé, os non disclosure agreements, ou
acordos de confidencialidade ou de ndo divulgacdo devem ser adotados, a fim de evitar o
repasse de conhecimento da negociagéo e das informag6es empresariais sigilosas a terceiros.

Caso haja afronta a essa clausula, a parte infratora respondera por perdas e danos.

Por isso, pela otica do direito brasileiro, uma possivel solucdo é imputar
clausulas penais de carater pecuniario que venham criar dever de ressarcir,
independentemente da comprovacao de dano (mas essa solucéo pode sofrer
algumas restricdes no direito comparado, como o de Nova York, por
exemplo, que tem dificuldade em admitir penalty clauses). (TIMM,;
ESTRELLA, 2009, p. 73-74)

Esta clausula é importante quando houver muitas pessoas envolvidas nas tratativas,
de forma a proteger a empresa em relacdo a terceiros e a concorréncia. Deste modo, pode-se
instituir nesta clausula, o prolongamento do sigilo além do periodo de negociacdes, desde que
estipule e delimite seu objeto.

Portanto, a validade da clausula de confidencialidade pode ocorrer no momento da

assinatura do contrato definitivo, mas, em relacdo a terceiros ela perdura no tempo.

3.5 CLAUSULA DE ARBITRAGEM

A inobservancia das clausulas contratuais em relagdes negociais gera litigios, que,
por sua vez, podem ser resolvidos por meio da arbitragem (via privada de solucdo de
controvérsias), sem recorrer as vias judiciais. Dai a imprescindibilidade de uma clausula
especifica para esta modalidade de solucéo de controvérsias. Tudo em razéo do principio da
autonomia privada, que norteia as relacdes contratuais.

A clausula arbitral constitui-se, no Brasil, em uma obrigacdo de fazer, e se néo for
cumprida, resolve-se com perdas e danos. No exterior, ela também é um compromisso
firmado entre as partes, e comporta execucdo especifica, de acordo com 0s principios gerais
de direito internacional e o Protocolo de Genebra, de 1923. Isto porque ela é considerada um

principio geral de direito internacional.

293



Todavia, ndo tem a clausula arbitral tratamento uniforme nos diversos
sistemas juridicos. Alguns reconhecem-lhe automaticidade e execucédo
especifica, afastando, desde logo, a competéncia judiciaria. Outros, como é o
caso do Brasil, atribuem-lhe efeito de simples obrigacdo de fazer, cujo
descumprimento, quando muito, pode gerar indenizacdo por perdas e danos.
(MAGALHAES, 2012, v. V, p. 600)

O éarbitro ou arbitros eleitos sdo pessoas alheias a relacdo contratual, portanto,
imparciais, para serem juizes de fato e de direito na causa privada de arbitragem.

“A arbitragem, como ressabido, ¢ uma forma privada de solugdo de controvérsias
que escapa a jurisdicdo estatal. Contudo ndo deixa de ser heterocomposic¢do da lide por um
terceiro imparcial, o arbitro, que &, por lei, juiz de fato e de direito.” (TIMM, 2012, p. 786)

E uma forma sigilosa de solucfo de controvérsias, evitando-se que outros tenham
acesso ao litigio. E mais célere e flexivel do que no Judiciério, entretanto, embora seja de
cunho privado, a deciséo proferida por este meio vincula as partes, pois tem carater publico e
0 Judiciario tem a missao de assistir e controlar o processo. Portanto, é distinta da mediacéo e
da conciliacéo.

A clausula arbitral, por tratar de matéria processual é autdbnoma, elaborada em
apartado do corpo do contrato. E embasada na boa-fé e aperfeicoa o contrato, porque,
normalmente sdo contratos de longa duragdo, o que demanda ajustes regulares para se
amoldarem ao comeércio internacional, ao longo de seu cumprimento.

Ha dois tipos de clausula arbitral, a cheia e a vazia. A primeira contém todas as
informagdes indispenséaves a instauracdo de um tribunal arbitral. Assim, nela ha informacdes
sobre a lei de regéncia contratual, o idioma escolhido, a localizacdo da instituigdo arbitral, o
namero de arbitros, podendo ser singular ou composta por trés arbitros, os custos dos servicos
de apoio, o nivel técnico dos arbitros, previsdo quanto ao 6nus de sucumbéncia etc.

A clausula arbitral vazia prevé a arbitragem para solucionar os litigios.

“Na clausula vazia, a parte interessada na instauracao tera que recorrer ao Judiciario
para compelir a parte recalcitrante a seguir a via arbitral (art. 7° da Lei n® 9.307/96)”. (TIMM,;
ESTRELLA, 2009, p. 75)

Faz-se mister, entretanto, diferencar clausula arbitral de compromisso arbitral: este
ultimo é realizado apds a instauracdo do litigio judicial ou extrajudicial, enquanto que a
primeira é elaborada antes do inicio do litigio, portanto, de cunho preventivo. Essa questao é
importante, porque no Brasil, distintamente da legislagdo anterior, e de outros paises, ha a
determinacdo de existirem dois tipos de documentos na convengdo de arbitragem, o

compromisso arbitral (ap0s a instauracdo de litigio) e a clausula compromissoria ou clausula
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arbitral (quando ainda houver confianga mdtua entre as partes), podendo esta ser chamada de
convencéo de arbitragem.

A clausula arbitral tem o conddo de garantir maior seguranca e previsibilidade nos
contratos internacionais. No Brasil, ha reconhecimento por parte do STF por meio dos
precedentes.

O art. 2° § 2° da Lei n® 9.307/96, admite a aplicacdo dos usos e costumes, da
equidade, dos principios gerais de direito (Principios do UNIDROIT), das regras
internacionais de comércio nas arbitragens internacionais.

c. a aplicacdo dos Principios do UNIDROIT ainda ¢ mais ampla em
arbitragens internacionais (confira-se, por exemplo, a autorizagcdo expressa
do art. 2°, § 2° da Lei 9.307/1996), mas alguns tribunais judiciais ja
perceberam a sua utilidade em litigios envolvendo contratos internacionais,
sobretudo no que toca a justificagdo internacional das solucdes propostas
pelo direito nacional aplicavel. (GAMA E SOUZA JR, 2012, v. V, p. 717)

Muito embora a autonomia privada permita que as partes escolham as regras de
direito aplicaveis ao contrato, de acordo com o art. 2°, 8 1°, da Lei n® 9.307/96, a LINDB atua
como fator restritivo a esta autonomia, no Brasil, porque direciona os juizes a lex loci
celebrationis. Entretanto, a LINDB veio a ser abrandada com a ratificacdo da CISG, uma vez
gue esta concede este direito as partes.

Nas arbitragens internacionais, nos regulamentos das mais tradicionais
camaras de arbitragem como a Camara de Comércio Internacional e Paris e a
Amecian Arbitration Association (AAA), sdo reconhecidas as clausulas de
choice of law em contratos internacionais, abandonando as regras de
conexdo rigidas como a lex loci celebrationis da LICC/42. (AYMONE,
2011, p. 68)

O Unico limite a escolha da lei a ser aplicada ao contrato quando houver litigio, € de
ordem publica do local da arbitragem. Caso as partes tenham optado pela aplicacdo da CISG,
o laudo arbitral sera vélido e eficaz.

“Como em relacdo a lei aplicavel aos contratos internacionais, a lei aplicavel a
arbitragem — que pode ser a mesma ou outra lei — encontra poderoso fator limitador na ordem
plblica.” (CRETELLA NETO, 2011, p. 258)

A arbitragem normalmente nédo afeta as clausulas de for¢a maior e hardship.

Todavia, supondo que o contrato contenha uma clausula de force majeure ou
de hardship com mencdo & arbitragem, vale notar que o regime destas, a
principio, pode ser independente daquele estabelecido pela clausula arbitral
do contrato. (COSTA; NUSDEO, 2012, v. V, p. 575)

A ratificacdo da CISG no pais permite que esta ressumbra seus efeitos no comércio

brasileiro com o exterior, viabilizando ainda mais 0s contratos mercantis de compra e venda
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internacionais pelo fato de assegurar a autonomia privada e o pacta sunt servanda nessas

relacfes negociais, além do rebus sic stantibus, o principio da equidade e proporcionalidade.

3.6 CLAUSULAS DE FORCA MAIOR E HARDSHIP

A imprevisibilidade é um fator determinante para que as partes, em um contrato de
compra e venda internacional, elaborem clausulas de forca maior e hardship, que sédo
clausulas de exoneracdo de responsabilidade, ao se referirem aos riscos advindos da
imprevisibilidade, que geram desequilibrio contratual, capaz de impedir sua execucdo, de
forma permanente ou temporaria, ou gerem onerosidade excessiva a uma das partes
pactuantes, principalmente porque estes contratos normalmente sdo de longa duracéo.
Portanto, estas clausulas objetivam equilibrar o contrato ao longo do tempo, distinguindo as
circunstancias capazes de alterar o cumprimento contratual, e 0 modo de como resolver tais
situagdes, pela transmisséo do risco e da responsabilidade das partes.

A grande maioria dos contratos é cumprida sem maiores problemas, pois ha
um genuino interesse em que ambas as partes se beneficiem da riqueza
gerada por eles. No entanto, uma infinidade de fatores podem surgir, muitos
deles imprevisiveis e além da capacidade de controle das partes, e o contrato
devera regular essas matérias, seja incluindo causas especificas de adaptacdo
(como as de reajustes de preco, por conta da inflagdo) ou genéricas, como as
de forca maior e a de hardship, que enumeram eventos e circunstancias
supervenientes de forma exemplificativa. (CRETELLA NETO, 2010, p. 22)

A imprevisibilidade deve ser algo incomum, como por exemplo,
maxidesvalorizacdes cambiais bruscas, impossiveis de prever. Desta forma, variacdes
cambiais corriqueiras e inflacdo ndo podem se enquadrar na imprevisibilidade.

Ambas as clausulas (hardship e forca maior) sdo clausulas de exoneracdo de
responsabilidade, quando houver desequilibrio no contrato por fatores como a
imprevisibilidade, inevitabilidade, exterioridade e irrestibilidade, distinguindo-se uma da
outra pela cessacdo da execucdo contratual, durante o periodo que persistir 0 evento danoso
que impossibilita o cumprimento das obrigacGes, temporariamente ou definitivamente.

As clausulas de exoneracdo de responsabilidade ou referentes aos riscos (hardship e
forca maior) podem ser elaboradas numa Unica clausula, mas recomenda-se fazé-las em
separado, coerentemente e coordenadamente, a fim de néo gerar confusdo na determinacéo de

cada evento, pois cada uma tem sua peculiaridade.
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Os contratos mercantis internacionais sdo regidos por varios principios contratuais.
Neste interim, vale destacar o pacta sunt servanda, e em contraponto, os principios: rebus sic
stantibus, equidade e proporcionalidade.

Em se tratando de clausula hardship, as circustancias imprevisiveis geram
onerosidade excessiva a uma ou ambas as partes, mas ndo obstam o cumprimento das
obrigagdes mais dispendiosas.

A clausula de forca maior se refere a ocorréncia de eventos imprevisiveis que causem
desequilibrio contratual, obstando a execucdo das obrigacbes, temporariamente ou
permanentemente, enquanto que a clausula hardhship trata de eventos imprevisiveis capazes
de onerar excessivamente uma das partes contratantes e impeca a execucdo das obrigacdes,
definitivamente ou temporariamente.

O brocardo rebus sic stantibus funciona como um contraponto ao pacta sunt
servanda. Por meio dele, o principio da forca obrigatoria dos contratos na CISG fica mitigado
em razdo da imprevisdo, porque ela trata da transmissao dos riscos e da responsabilidade das
partes contratantes.

A cléausula de forca maior, também denominada force majeure, é oriunda do
Direito Romano, e é classica nos sistemas juridicos de Estados de tradi¢do
romanistica. Nos contratos internacionais, a forca maior apresenta nuances
especiais. As clausulas de forca maior sdo as que suspendem a prestacao, ou
até mesmo resolvem o contrato, com a exoneragdo da responsabilidade do
devedor pela mora e inadimplemento, em decorréncia de impossibilidade
temporéria ou definitiva do cumprimento das obrigagfes contratuais.
(CAMINHOTO, 2014, p. 174)

A cléusula de forga maior, como o préprio termo diz, ndo responsabiliza as partes
guando houver eventos de for¢a maior, salvo se 0s eventos forem evitaveis e previsiveis, que
mitigam o rigor da forca maior e permitem a conversdo desta clausula em clausula de
exoneragao de responsabilidade.

O art. 393, do Cadigo Civil brasileiro preleciona tal for¢a maior.

Os trés atributos da forca maior sdo a imprevisibilidade, a inevitabilidade e a
exterioridade, sendo o primeiro considerado relevante no ordenamento patrio em relagdo ao
art. 478, do Codigo Civil, enquanto que para o art. 393, do CPC nédo ha tanta relevancia.
(CRETELLA NETO, 2011)

A clausula de forca maior dever ser bem elaborada e completa, podendo prever
eventos alheios ao classificado como for¢ca maior, a fim de reduzir os riscos quanto a
interpretacdo do conceito de forca maior, de impossibilidade e de imprevisdo, conforme o
direito de sua nacionalidade. (COSTA; NUSDEO, 2012)
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Assim, deve-se optar por uma redacéo contratual elencando taxativamente os eventos
considerados como imprevisdo, a impossibilidade, o conceito de forca maior e frustration,
conforme o ordenamento juridico a viger tal contrato, ou entdo, de forma exemplificativa e
ndo exaustiva, conforme se pretende a constituicdo de um contrato rigido ou flexivel quanto a
estas clausulas.

Nestas clausulas de for¢a maior mister se estipulem regras para o adimplemento
contratual, como notificar imediatamente a parte diante da impossibilidade de cumprimento
contratual em virtude de forca maior, por meio de carta, telegrama, email ou fax. E
imprescindivel estabelecer a data do inicio do evento ou a data em que a parte tomou
conhecimento do ocorrido, para estabelecer o marco inicial da contagem de prazo para
prorrogacdo deste, bem como a estipulacdo de um prazo definido. A parte notificada deve
acusar recebimento. Outra forma de notificacdo aceita é por telefone, mas, apds esta
comunicacgdo, a parte deve enviar por escrito. Desta forma, a parte impedida de adimplir a
obrigacgdo contratual ficard segura em relacao as san¢des pelo seu descumprimento.

Ha também a obrigacdo de provar a ocorréncia da forca maior por meio de
autoridade do pais onde o fato ocorreu.

Os contratos internacionais normalmente sdo prorrogados automaticamente durante a
forca maior, com base na razoabilidade e na preservacdo do contrato enquanto este
empreendimento for viavel. O prazo para a suspensdao do cumprimento das obrigacGes
contratuais é geralmente de 120 a 180 dias. H4, entretanto, casos em que a suspensdo das
obrigacGes foi de 30 dias e também de 12 meses. O contrato pode prever sua extin¢do de
forma imediata ou quando este se tornar inviavel ou ilegal.

A clausula de melhor esforco ou best efforts deve ser inclusa quando os contratos
internacionais forem de grande vulto, com implicacfes socioecondmicas e politicas em
determinada regido ou até mesmo de um pais. Portanto, por esta clausula, as partes se
comprometem a empregar os melhores esfor¢os para restabelecer o equilibrio contratual,
superando a forca maior, porque, nestes contratos vultuosos pode-se convencionar a
reparticdo dos prejuizos entre as partes, cabendo ao governo também contribuir, uma vez que
todos seré@o prejudicados caso o contrato for extinto.

Por fim, caso houver esgotamento de todas as tratativas sem solucdo, pode-se optar
pela arbitragem para a presente solucao.

A clausula hardship refere-se a imprevisao quanto a ocorréncia de evento danoso que
onere demasiadamente o cumprimento das obriga¢es contratuais, tornando o contrato inutil

ou inviavel para as partes.
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Diferencia-se da forca maior por ndo ser uma forma tipica de exclusdo de
responsabilidade quanto ao contrato diante de uma mera dificuldade na sua
execucdo. [...] No direito brasileiro, essa situacdo vem prevista no art. 478 do
Cadigo Civil e na Lei de Concessoes. (TIMM; ESTRELLA, 2009, p. 71)

Esta clausula também deve ser bem elaborada, incluindo todos os eventos que
implicam em imprevisdo, ou pode-se elencar a excluséo de determinadas circunstancias que
possam caracterizar a imprevisdo, tudo em nome da seguranca juridica.

No Brasil, o ordenamento juridico protege o devedor em detrimento do credor em
razdo do disposto no art. 317, do Codigo Civil, que trata da revisdo contratual como meio de
reequilibrar o contrato, por meio da distribuicdo dos riscos oriundos do hardship, pela
aplicacdo do valor real da prestacdo. Vale ressaltar que ha distincdo entre os institutos leséo e
hardship. O primeiro refere-se ao desequilibrio das prestacdes obrigacionais ocorridas antes
da celebracdo do contrato ou no inicio deste, enquanto que o segundo refere-se ao
desequilibrio das prestacdes obrigacionais durante a execu¢do contratual.

Na clausula hardship deve-se elencar o rol das partes que serdo contempladas por
esta, bem como terceiros envolvidos, como fiadores e avalistas. Outrossim, ha a necessidade
de viabilizar a renegociacdo caso houver onerosidade excessiva que inviabilize ou torne indtil
0 cumprimento das obrigacdes.

De modo anélogo ao que ocorre com a clausula de for¢a maior, o evento que
provoca a excessiva onerosidade pode ser até mesmo anterior a celebragdo
do contrato, mas desde que a parte que invoca essa clausula demonstre que
ndo tinha conhecimento nem deveria té-lo, no momento da assinatura do
contrato. (CRETELLA NETO, 2011, p. 556)

O ordenamento juridico aplicavel ao contrato é que estabelecera a validade e eficacia

da clausula hardship.

4 A CONVENGCAO DE VIENA DE 1980 (CISG) E SUA IMPORTANCIA NO
CONTEXTO DAS RELACOES NEGOCIAIS BRASILEIRAS

A trajetoria da regulacao do direito comercial internacional sermpre visou seguranca
juridica.

A lex mercatoria surgiu na ldade Média pelos mercadores e tem sido o meio
regulatério, uma norma de direito privado, baseado nos usos, praticas e costumes, utilizado
para garantir seguranca juridica nas rela¢fes negociais internacionais entre estes.

Vale ressaltar que essa lex mercatoria, além de ser baseada nos usos e
costumes internacionais, portanto, transnacional, surgiu antes da formagéo
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dos Estados modernos, o que significa que ndo prescindia de interferéncia
estatal. Ela adotava o principio da equidade e apresentava um procedimento
célere e informal para resolver as controvérsias, sem se referir ao direito em
vigor daquele tempo. (CAMINHOTO, 2014, p. 187)

Os tribunais das corporagdes mercantis fundados pelos mercadores também eram
independentes das cortes reais e serviam para dirimir as controvérsias de cunho mercantil.

Com o advento dos Estados modernos, a lex mercatoria foi incorporada pelo direito.
O direito privado foi codificado e houve a cisdo entre o direito civil e 0 comercial.

Posteriormente, houve a criagdo da nova lex mercatoria para regular o comércio
internacional. Trata-se de um direito positivo distinto e autbnomo, unificador de regras que
regulam as relacdes comerciais internacionais, embasadas na boa-fé, nos costumes e nos
principios gerais.

“Assim, uma nova ordem econdmica internacional floresceu com a globalizacéo,
ressumbrando sua esséncia por todos os cantos do mundo, 0 que aumentou,
significativamente, a comercializagdo entre os povos.” (CAMINHOTO, 2014, p. 188)

Além da nova lex mercatoria, ha tratados e convencdes firmados e ratificados pelos
paises, que sdo verdadeiras normas governamentais internacionais, que uniformizam o direito
do comércio internacional, tal como a Convencdo de Viena de 1980, também denominada
Convention on International Sales of Goods (CISG) ou CVIM (sigla em francés), que regula
0s contratos mercantis de compra e venda internacional de mercadorias. Assim, 0s paises
signatérios desta convencéo aplicam-na em suas rela¢des negociais.

Os contratos mercantis internacionais também podem ser regidos pelas normas de
direito interno dos paises-sede das empresas contratantes.

O projeto da Convencao de Viena, de 1980 foi composto por um grupo da Uncitral,
composto por quatorze Estados, inclusive o Brasil, e a Convencéo foi aprovada em Viena,
com participacdo e sessenta e duas NacgOes e varias Organizacdes Internacionais, na 972
Conferéncia Diplomatica da ONU.

Este processo de uniformizagdo das regras de direito internacional privado
tem sido operada através de Convencdes Internacionais ou pela edicdo de
leis-modelo. As convengBes internacionais podem versar sobre a
uniformizacdo das regras de direito internacional privado ou sobre a
uniformizacdo das regras de direito material. (VIEIRA, 2012, v. V, p. 475)

Foram necessérias varias etapas para a consecucdo da CISG, como por exemplo, a

Convencdo de Haia, de 1964, a Lei Uniforme sobre a Formacdo dos Contratos de Compra e
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Venda Internacional de Mercadorias (LUFC), e a Lei Uniforme sobre Compra e Venda
Internacional de Mercadorias (LUVI).

Esforcos foram empregados com o intuito de uniformizar as regras para as relacoes
negociais entre diferentes Estados, no que tange a compra e venda, beneficiando sua
efetivacdo, por proporcionar maior seguranga juridica. Contudo, o Brasil ndo a ratificou de
inicio, apesar da LINDB e a Lei sobre Arbitragem a beneficiarem, por delegarem as partes a
escolha do direito aplicavel, em respeito a autonomia privada, que permite a utilizacdo dos
Principios do Unidroit. E o que se conclui quando se analisa o art. 9°, § 2.°, da LINDB, norma
brasileira que regulamenta os conflitos de leis internacionais, conforme abaixo citado:

plenamente possivel determinar a lei de um Estado-Membro da Convengao
como a pertinente a reger as controvérsias. Nestes casos, pouco auxilia o
julgador brasileiro o fato de o Brasil ndo ter ratificado a Convencéo, pois é o
seu proprio Direito Internacional Privado que ordena a utilizacdo dessas
normas. (VIEIRA, 2012, v. V, p. 484)

Foram necessarios trinta e dois anos para que isso ocorresse. Portanto, nesse interim,
havia uma grande dificuldade na interpretacdo dos contratos internacionais, porque, tanto
poderia ser empregado o ordenamento juridico brasileiro, como o ordenamento do pais do
contratante, ou até mesmo, de outro pais, estranho as negociagoes.

Todavia, mesmo no Brasil, faz-se imprescindivel o conhecimento das
normas da Convencdo pela simples razdo de que sua aplicabilidade ndo
decorre apenas, pela via direta, da reciprocidade entre paises contratantes
(art. 1(1)a). Também partes de paises ndo contratantes, como o Brasil,
podem ter sua relacdo obrigacional sumetida a Convencao por via indireta,
ou seja, pelas regras de direito internacional privado (art. 1(1)b) que
indiguem como aplicavel a lei de um Estado contratante [...]. (AYMONE,
2011, p. 59)

A CISG foi criada por juristas de varios paises, com ordenamentos juridicos
distintos: de um lado, os oriundos da Civil Law, e de outro, os da Common Law.

Desta sorte, ndo é de estranhar o fato de ela se apresentar como produto de
um verdadeiro exercicio de direito comparado, pois suas solugdes sdo, na
maioria das vezes, uma sintese de outras, encontradas nos sitemas juridicos
dos juristas que a produziram. (FRADERA, 2011, p. 9)

A CISG tem o conddo de reduzir custos de transagdo e custos legais para as partes
contratantes, garante maior seguranca juridica e previsibilidade, quebra barreiras culturais.
Setenta e nove paises sdo signatarios, inclusive o Brasil, das mais variadas modalidades de
Estado, desenvolvidos e subdesenvolvidos, que apresentam ordenamentos juridicos tanto do

Common Law quanto do Civil Law.
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De acordo com Vieira (2012, v. V, p. 480): “a maioria de seus conceitos tenha sido
inspirada no sistema juridico da Common Law, obteve-se uma notéria aceitacdo por parte dos
Estados aderentes a tradi¢cdo romano-germanica.”

A UNCITRAL, a fim de eliminar interpretacfes jurisprudenciais divergentes quanto
a uniformidade de interpretacdo da CISG, recomenda a andlise desta, juntamente com a
andlise dos Livros Anuérios e dos trabalhos da propria instituicdo. Isto gera a formacdo de um
direito comparado.

A busca por uma uniformidade de interpretacdo da Convencdo de Viena tem
sido alvo de muitas reflex8es, todas elas priorizando a analise minuciosa da
jurisprudéncia. Para que se evite interpretagdes divergentes, a Uncitral
recomenda que se faca uma analise jurisprudencial, e recomenda também a
leitura dos Livros Anudrios desta comissdo e dos trabalhos das Comissbes
envolvidas em sua elaboracéo. (VIEIRA, 2012, v. V, p. 483)

Analisando o art. I (I) b, da Convencdo de Viena, percebe-se que num contrato
internacional de compra e venda de mercadorias faz-se mister estipular, expressamente, a lei a
ser aplicada. A Convencao de Viena sé serd aplicavel, se as partes assim a determinar, e se
elas forem de Estados que a ratificaram.

“Aplica-se a convengdo aos contratos de compra e venda nos quais as partes
contratantes tenham o seu estabelecimento em Estados diferentes, ou quando as regras de
DIPr de um deles assim o determinar.” (ARAUJO, 2009, p. 145)

Também fica condicionada a regras de direito internacional privado que estipulem
uma lei em que seu Estado a tenha ratificado, para que possa ser aplicada a presente
convencao.

(b) as regras de direito internacional privado levem a aplicacdo da lei de um
Estado que a tenha ratificado. Por exemplo, se a Licc determinar a aplica¢do
do direito argentino (porque o contrato internacional foi celebrado em
Buenos Aiires, e a Argentina ratificou a convencdo), ela seria aplicavel pelo
juiz brasileiro. Vé-se, portanto, que a nacionalidade das partes ndo é
relevante para definir-se a convencdo é ou ndo aplicadvel a determinado
contrato de compra e venda internacional. (TIMM; ESTRELLA, 2009, p.
83)

Se as partes ndo entrarem em acordo quanto a lei a ser aplicada ao contrato
internacional de compra e venda internacional de mercadoria, ou nao especificarem qual lei a
ser aplicada, ha o entendimento de que a CISG devera ser aplicada. Entretanto, ela é um
instrumento flexivel, podendo, as partes optarem por suas disposi¢cdes, na integra, ou em

partes, desde que ndo suprimam a primeira parte, conforme o disposto no seu art. 92, pois 0s
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Estados com ordenamentos juridicos semelhantes prescindem de outra norma para escolher a
lei aplicavel ao contrato.

Antes da ratificacdo da CISG no Brasil, esta era aplicada por via indireta, 0 que
acarretava altos custos legais para averiguar qual ordenamento juridico seria eleito na
interpretacédo do contrato mercantil internacional.

Em 2012 foi ratificada a Convencdo das Nac¢des Unidas sobre Contratos de Compra e
Venda Internacional de Mercadorias, ou Convencéo de Viena de 1980, a CISG, pelo Decreto-
Legislativo n° 538, que entrou em vigor em 01 de abril de 2014.

Estima-se que mais de dois tergos de todas as transacdes internacionais de
mercadorias sejam reguladas pela Convencao de Viena de 1980, incluindo
aquelas dos parceiros comerciais mais importantes do Brasil, como a China,
paises do Mercosul, Estados Unidos, Canada e varias nacles europeias. A
importancia do Brasil no mercado global de venda de bens faz sua adesao a
um sistema internacional de regras unificadas ainda mais importante.
(FRADERA, 2011, p. 9)

O presente Decreto-Lei que ratificou a CISG tem forca de lei ordinéria, o que
significa que tem primazia e eficacia sobre leis ordinarias que a antecederam e se conflituem
com seu texto, mas ndo apresenta poder para suprimir ou revogar emendas constitucionais e
leis complementares.

A CISG né&o elimina a aplicacdo das leis internas preexistentes, uma vez que estas
sdo aplicadas no pais, mas € capaz de influencia-las com relacdo aos contratos.

Desta sorte, acreditamos ser possivel afirmar, sem medo, que a CISG
representa, além de um notdvel exemplo de utilizacdo bem-sucedida do
direito comparado, uma expressdo do poés-modernismo, pelo menos, no
referente a nogdo de contrato, onde convivem, de um lado, alguns elementos
do presente (0 BGB) e, de outro, elementos do passado (as no¢Bes de Natur
der Sache e immanent law) sob nova roupagem, uma roupagem adequada as
contingéncias atuais do comércio internacional, & necessidade de ser
cunhada uma lei uniforme da venda internacional de mercadorias.
(FRADERA, 2011, p. 20)

A adesao do Brasil a CISG é muito significativa, pois € o primeiro pais de lingua
portuguesa a ratifica-la, podendo estimular paises luséfonos a aderi-la, de acordo com
reportagem publicada em 05 de marco de 2013: “Brasil adere a Convengdo da ONU sobre
contratos internacionais de compra e venda de mercadorias”. (ARONIS ADVOGADOS.
Brasil adere a Convencdo da ONU sobre contratos internacionais de compra e venda de

mercadorias. 05 mar. 2013)
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De acordo com reportagem acima mencionada, a América Latina € o principal
parceiro comercial do Brasil, com aproximadamente 41,5% da totalidade de transacéo
comercial.

A Convencdo de Viena de 1980 é composta por 101 artigos divididos em quatro
partes. A primeira parte trata do campo de aplicacdo e dos dispositivos gerais, a segunda,
sobre as normas de formacdo do contrato, a terceira, dos direitos e obrigacOes das partes e a
quarta parte, das obrigaces reciprocas entre os Estados. A CISG pode ser ratificada em partes
pelos Estados.

As partes contratantes devem tomar o devido cuidado quando da elaboracdo do
contrato, porque, devem mencionar expressamente que ndo querem que a CISG seja aplicada,
porque, quando as partes tenham estabelecimento em Estados distintos, ou quando as partes
sejam de paises signatarios desta, ou quando as regras de direito internacional privado levem a
aplicacdo de lei de um Estado que seja contratante, a CISG obrigatoriamente devera reger tal
contrato. Desta forma, evitam-se transtornos, como no caso exemplificativo exposto abaixo:

Pequenas surpresas aos incautos sdo postas de lado pela convengéo. Por
exemplo, um exportador francés a um pais africano ndo deseja que a
convencdo se aplique de nenhuma forma, assim faz o contrato sujeito a lei
francesa. Mas essa legislacdo inclui a convencdo. A ndo ser que esteja claro
que a referéncia era feita a lei francesa e o importador sabia disso, a
convencdo se aplicaria de qualquer forma (veja art. I, (I) b). Para evitar
qualquer divida o vendedor deveria estipular que a lei francesa era aplicavel
e que a convencdo deveria especificamente ser excluida. (ROWE, 2012, v.
V, p. 883)

Resta clara a constatacdo de que para a aplicacdo da CISG, a nacionalidade das
partes e o carater civil ou comercial das partes ou do contrato ndo sdo considerados, de acordo
com seu Artigo 1°.

H& uma reserva em relagdo a Convengdo de Viena, no que tange a sua aplicacdo, em
razdo da autonomia da vontade, quando Estados contratantes optarem por ndo aplica-la, em
relacdo ao seu art. 1, 1. B. Em outras palavras, a presente Convencao nédo sera aplicada nos
contratos de compra e venda internacionais de mercadorias celebrados entre partes que
tenham o seu estabelecimento em Estados diferentes, quando as regras de direito internacional
privado conduzam a aplicacdo da lei de um Estado contratante, conforme os arts. 95, e 1° 1.b,
abaixo citados.

“Art. 95. Qualquer Estado pode declarar, no momento do depdsito do seu

instrumento de ratificacdo, de aceitacdo, de aprovacgdo ou de adesdo, que néo ficard vinculado
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pela alinea "b" do paragrafo 1 do artigo 1 da presente Convengdo.” (BRASIL. Decreto-
legislativo n° 538, de 2012)

De acordo com Aymone (2011, p. 62), este sistema é conhecido como: opting out
system. Esse sistema é possivel, de acordo com a autora, porque, para o Prof. Franco Ferrari
(apud Aymone, 2011), a Convencdo ndo apresenta normas imperativas, concebendo a
autonomia privada em duas espécies, uma negocial, que trata do contetdo na negociagdo
contratual e outra do tipo internacional-privatistico, que se refere a eleicdo da lei a ser
aplicada a relacao contratual.

A mesma autora relaciona os Estados que adotaram tal reserva a Convencdo de
Viena: “China, Republica Tcheca, Cingapura, Eslovaquia e Estados Unidos fizeram tal
reserva, permitindo que as leis internas desses Estados prevalecessem quando a Convencdo s
seria aplicada em virtude do art. 1(1)b.” (AYMONE, 2011, p. 62-63)

A CISG, em seu art. 2, especifica os tipos de contratos de compra e venda de
mercadorias por ela englobadas, no que tange a finalidade das mercadorias, que ndo podem
ser para uso pessoal ou de consumo em geral, e também, no que tange a natureza do negdcio,
sendo inaplicavel tal convencdo, nas vendas em hasta publica. Outrossim, especifica sua
aplicacdo, no que tange a natureza dos bens, pois, ndo ¢é aplicada em contratos de compra e
venda de aeronaves, embarcacdes, eletricidades, entre outros. 1sso porque, nas palavras de
Gama e Souza Jr. (2012, v. V, p. 725), o motivo da exclusdo da CISG nos casos acima
elencados € o fato de “os direitos nacionais prevéem [sic] normas especiais para tais contratos,
algumas inclusive de carater imperativo”, como ¢ o caso do Codigo de Defesa do
Consumidor, no Brasil.

Exclui do conceito de mercadorias, a compra e venda de bens imoveis e a de bens
intangiveis, tais como transferéncia de tecnologia, direitos de propriedade intelectual, e
também, os contratos de compra e venda de servicos de distribuicdo e representagdo
comercial, assisténcia técnica e os contratos de venda internacional de empresas ou
estabelecimentos mercantis, uma vez que estes se caracterizam como universalidades, onde ha
fundo de comércio ou 0 nome empresarial, que sdo direitos e obrigacdes e ndo mercadorias.

De acordo com o art. 11 da CISG dispde que ndo ha previsdo de forma especial ao
contrato de compra e venda internacional de mercadorias, sendo possivel tal relacdo negocial,
conforme Rowe (2012, 0. 877), por meio de troca de “telex”, aperto de maos em feira
comercial e uma conversa telefonica, conferéncia virtual, entre outros.

Conforme os arts. 4 e 5 da CISG, ela ndo disciplina a validade do contrato e dos

efeitos que este possa produzir sobre a propriedade das mercadorias vendidas, nem,
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tampouco, a responsabilidade do vendedor pela morte ou por lesdes corporais causadas a uma
pessoa pelas mercadorias. (GAMA E SOUZA JR. 2012, v. V, p. 727)

Com relacdo ao art. 6° da CISG, em respeito a autonomia da vontade, ha a
possibilidade das partes excluirem, totalmente ou parte desta, quanto a sua aplicacéo.

H& previsdo, por meio da aplicacdo do principio da autonomia da vontade, no
contrato de compra e venda internacional de mercadorias, a exclusdo, a derrogagédo ou a
modificacdo da aplicacdo da CISG, como no caso de que as partes tenham escolhido uma lei
alheia ao contrato a ser aplicada a ele, e esta lei seja de um Estado que ndo tenha ratificado tal
convencao. Desta forma, a lei a reger tal contrato sera a deste pais, e ndo a Convencao.

Desta forma, € interessante sistematizar que a posicdo adotada pela
Convencdo se origina da sua primeira parte, parte inicial do texto
convencional. Nos dois primeiros capitulos ha respectivamente os preceitos
gue delimitam o campo de aplicacdo da Convencéo e as disposi¢des gerais.
Quanto a segunda parte, esta digna-se a formacdo do contrato a ja ser feita
uma ligacdo com a terceira parte no que tange ao regime juridico do contrato
internacional de compra e venda. A quarta parte se refere as disposicoes
finais da Convencdo. No entanto, frisemos a pesquisa em dar énfase apenas a
alguns artigos que facam conex&o com os incoterms. (GOULART, 2012, v.
V, p. 942-943)

Assim, segundo art. 6°, (2), questiona-se a estipulacdo de transporte da mercadoria no
contrato. Se couber ao vendedor entrega-la ao transportador, esse requisito devera constar no
contrato, especificando os pormenores dos procedimentos de entrega, o que significa que as
provisdes especificas do contrato se sobrepordo a convengdo, mas, caso a mercadoria deva ser
entregue nas instalacGes do vendedor, a estipulacdo sobre o transporte da mercadoria ndo sera
objeto do contrato, portanto, ndo necessitara ser expresso no contrato, aplicando-se assim, a
Convencéo.

Quando o contrato envolvera o transporte das mercadorias, e assim, implicar
na obrigacdo de entrega-las no primeiro navio disponivel? Se o contrato se
referir ao transporte das mercadorias, isso geralmente ocorrera para dar
pormenores dos procedimentos de entrega, usualmente se referindo a uma
modalidade de venda especifica. Nesse caso, as provisdes especificas do
contrato normalmente irdo se sobrepor sobre a convencdo (veja art. 6, nota
2). (ROWE, 2012, p. 880)

Continuando a analise da Convencéo de Viena de 1980 ou CVCVIM, seu artigo 7° e
a jurisprudéncia dos tribunais arbitrais podem servir de subsidio a interpretacdo e aplica¢do do
art. 422 do Cadigo Civil brasileiro de 2002, que trata da aplicacdo dos principios da boa-fé e
da probidade quando da execucdo e conclusdo do contrato, j& que a aplicacdo destes

principios na prética internacional vem sendo aplicada ha longo tempo.
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Finalmente, o estudo e a andlise interpretativa do seu artigo 7°, bem como a

da jurisprudéncia dos tribunais arbitrais, podera servir de subsidio a
interpretacdo e aplicacdo do artigo 422 do Codigo Civil brasileiro de 2002,
uma vez que a préatica internacional, neste preciso aspecto, € muito mais
antiga e sua eficiéncia e justica vém sendo comprovadas ha longo tempo.
(FRADERA, 2011, p. 21)

Ainda segundo 0 mesmo artigo 7°, alinea 12, da CVCVIM, cabe ao juiz uniformizar a
sua interpretacdo, baseando-se na jurisprudéncia de outros paises que a aplicam, evitando-se
as noc¢des de carater nacional do direito interno, como é o caso da funcao social do contrato,
principio aplicado pelo ordenamento juridico brasileiro, com o escopo de limitar a liberdade
de contratar, devido ao intervencionismo estatal.

“Para obter a uniformizagdo da aplicagdo da Convengdo, o juiz devera estar atento a
no¢Oes internacionais de carater uniformizador e evitar no¢Ges de carater nacional contidas
em seu direito interno.” (PIGNATA, 2011, p. 23) Como é o caso do art. 421 do Cadigo Civil
Brasileiro de 2002, no que tange a aplicacdo da funcdo social do contrato, que considera tal
principio de direito interno e ndo é exigido pela CISG, uma vez que o principio maior que a
rege é o da liberdade contratual, pregado antes do Cddigo de 2002, bem como pela grande
maioria dos paises.

De acordo com a doutrina, ao interpretar o Artigo 7 da CISG: (1) Na interpretacao
desta Convencéo ter-se-d0 em conta seu carater internacional e a necessidade de promover a
uniformidade de sua aplicacdo, bem como de assegurar o respeito a boa fé no comércio
internacional (BRASIL. Decreto-legislativo n® 538, de 2012). Considera-se que este artigo
ndo se aplica as tratativas do contrato no periodo anterior a oferta, entretanto, ao interpreta-lo,
percebe-se que é mais facil aplica-lo a interpretacdo do contrato internacional do que tentar
aplicar cada um dos ordenamentos juridicos envolvidos para sanar a duvida.

Os mesmos argumentos que utiliza a grande maioria da doutrina por afastar
a aplicacdo do artigo 7 da CVCVIM a fase das tratativas (as incertezas na
sua aplicacdo) podem ser utilizados de forma inversa: as incertezas sao
muito maiores se ndo aplicarmos o artigo 7 da CVCVIM. Ademais, é muito
mais facil para as partes consultar um sé documento, o caso a Convencéo,
que recorrer a cada sistema juridico nacional para descobrir qual sera a
solucgdo prevista. (PIGNATTA, 2011, p. 37)

Dessa forma, a doutrina majoritaria considera aplicavel o art. 7° da CISG, no que
tange a boa-fé, apenas nos casos em que ha matérias expressamente reguladas pela CISG, por
ndo ser permitida uma interpretacdo criadora de nova norma, cabendo as matérias que s&o
reguladas pela CISG, mas ndo sdo resolvidas por ela, aos principios gerais que a inspiram

regé-las.
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O artigo 7 da CVCVIM, em sua alinea primeira, prevé que a interpretacdo do
texto convencional deve promover a uniformidade de sua aplicacdo e
assegurar o respeito da boa-fé no comércio internacional e, em sua alinea
segunda, que as matérias reguladas pela Convencéo e que ndo sdo resolvidas
por ela devem ser regidas pelos principios gerais que a inspiram.
(PIGNATTA, 2011, p. 37)

Outrossim, o art. 7(2) da CISG prevé o preenchimento de suas lacunas, por meio dos
seus principios gerais, ou, na sua auséncia, preenchimento das lacunas por meio do direito
nacional aplicavel por meio das regras de direito internacional privado. Permite que sejam
aplicados, da mesma forma, os principios gerais do direito do comércio internacional, como
os Principios do UNIDROIT, que apresentam a capacidade de interpretar ou complementar
diplomas internacionais de direito uniforme, tais como a prépria CISG e também, os
Incoterms da CCI.

Por tal razdo é que a norma do art. 7(2) vem sendo interpretada
extensivamente, [...]. Aqui, entdo, entram em cena os Principios do Unidroit,
gue podem ser utilizados para interpretar ou complementar diplomas,
internacionais de direito uniforme, como os Incoterms da CCl ou a
Convencéo de Viena. (GAMA E SOUZA JR., 2012, v. V, p. 730)

Por tudo que foi exposto, vale frisar que o local do estabelecimento ou critério
objetivo foi o eleito para aplicacdo da CISG. Ha necessidade que o local do estabelecimento
das partes seja em Estados distintos para que o contrato seja denominado internacional, o que
significa que ndo importa que as partes sejam nacionais, basta que seus estabelecimentos
estejam em Estados distintos para que o contrato seja classificado como internacional,
aplicando-se a CISG.

Quanto as diferencas na formacdo do contrato e solucdo de controvérsias derivadas
de sua inexecucdo, como as distintas no¢des dos principios da boa-fé e da razoabilidade em
diferentes ordenamentos juridicos, assim como a aplicacdo do principio da autonomia privada,
a aplicacdo de regras inovadoras de varios sistemas juridicos, como a nog¢ao de contravencao
essencial, que pode levar a resolugéo contratual, a obrigagdo do comprador em examinar as
mercadorias adquiridas e denunciar seus defeitos em prazo razodvel, a obrigacdo de
minimizar as perdas, todas essas regras estranhas em alguns Estados vém a dificultar a
aplicagdo uniforme da CISG.

O Congresso Internacional — A CISG e o Brasil, realizado em Curitiba, nos dias 19 e
20 de marco de 2014, tratou de tais particularidades desta convencdo, dentre elas, a
fundamental breach ou contravencédo essencial, a execucao especifica, avoidance (rescisao) e

suas consequéncias. Importante frisar que os palestrantes valorizaram a flexibilidade da CISG,
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o0 principio da razoabilidade, a confianca e a boa-fé, a conservagdo do contrato, pois, nesta
convencao ha a valorizagdo da pacta sunt servanda, da obrigatoriedade do cumprimento dos
contratos, influéncia do direito germanico e do francés; os remedios juridicos, 0 cumprimento
especifico e a indenizacdo por perdas e danos. (Congresso internacional — A CISG e o Brasil)

Assim, faz-se mister analisar a finalidade da relacdo negocial e os casos em concreto
para ponderar a viabilidade de sua aplicagé&o.

No Brasil os magistrados deverao atentar para o carater internacional do contrato, ou
seja, o critério objetivo eleito pela Convencao para a sua aplicagéo.

Segundo Luca Castellani (CISG-Brasil.net), consultor juridico do secretariado da
Comissdo das Nagdes Unidas para o Direito Mercantil Internacional (UNCITRAL), em
entrevista concedida a CISG BRASIL.net, a aplicacdo da CISG beneficiard muito os paises
em desenvolvimento, pois, propicia o equilibrio do interesse entre exportadores e
importadores. Suas regras se adaptam a varios tipos de negdcios, como commodities e bens de
alta tecnologia. Como o Brasil estd mudando o ramo de suas exportacdes, adentrando na
negociacdo de bens de maior valor agregado, a flexibilidade da Convencdo certamente
beneficiara esta inovacdo comercial, porque quanto a clausula de escolha de lei aplicavel, esta
pode inviabilizar a negociacdo, principalmente de contratos internacionais realizados por
micro e pequenas empresas, que, em geral, ndo tém condic6es de contratar assisténcia juridica
especializada na area para facilitar a escolha da lei a ser aplicada ao contrato. Assim, esses
contratos restam incompletos quanto a clausula de lei a ser aplicada e clausula de foro, o que
aumentam os custos de transacdo (perdas financerias decorrentes de incertezas sobre o0s bens e
valores disputados etc) e de custos legais (despesas processuais), que acaba por pressionar a
parte contratante mais fraca a aceitar as imposigdes da parte mais forte. A aplicacdo de uma
lei doméstica idéntica a CISG nem sempre apresenta a caracteristica de uma interpretacdo
uniforme a luz de sua natureza transnacional, ao passo que a aplicacdo da CISG tem essa
caracteristica.

“A CISG ¢ destinada para ajudar em casos quando a escolha de lei aplicavel ¢ dificil
ou ndo ocorreu. Nesse respeito, a CISG pode ajudar muito mais as partes com assisténcia
juridica insuficiente.” (CASTELLANI, CISG- Brasil.net)

A UNCITRAL apresenta um sistema de coleta e disseminacdo de informacdes sobre
sentencas judiciais, jurisprudéncias e decisdes arbitrais, que interpretam as suas Convengdes e
Leis-Modelo, a fim de facilitar a interpretacdo uniforme e sua aplicagdo, o denominado
CLOUT, que é disponivel em seis linguas oficiais das Na¢des Unidas.
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Também comentou sobre o poder da CISG em reestruturar o direito comercial chinés
e influenciar o direito contratual deste pais e a importancia da adesdo deste pais a CISG para o
Brasil. A CISG é facil de ser interpretada segundo Luca Castellani.

De acordo com Véra Jacob de Fradera, no Congresso Internacional — A CISG e o
Brasil, realizado em 2014, em Curitiba, a CISG trard uma moralizacdo do direito contratual
no Brasil, no sentido do cumprimento deste, da preservacdo contratual e a necessidade de
inclusdo de uma cadeira nas faculdades em matéria de Direito Comparado, para entender o
espirito da uniformizacdo pela CISG, como a questdo da boa-fé no civil law e no common
law.

Destarte, a CISG pode ser considerada um conjunto de normas flexiveis, de féacil
aplicacdo no ambito dos contratos de compra e venda internacionais de mercadoria, que muito
beneficiard o Brasil para seu desenvolvimento nacional, para a ordem econdmica brasileira,
ao moralizar o direito contratual brasileiro, no sentido da manutencdo do cumprimento
contratual, da valorizacdo da boa-fé e da confianca e para suas relagcdes negociais no contexto

da mundializacéo.

5 CONCLUSAO

Os contratos mercantis de compra e venda internacionais de mercadorias s&o
contratos internacionais cujo elemento de estraneidade é a presenca de partes de distintos
paises, ou seja, as partes contratantes estdo estabelecidas em diferentes paises, podendo ambas
serem nacionais, bastando que seus estabelecimentos comerciais estejam localizados em
paises distitntos. Por este motivo, estes contratos apresentam clausulas que lhes séo tipicas,
como a clausula de eleicdo de foro e de lei aplicavel ao contrato, a clausula de idioma, a
clausula de moeda, a clausula de arbitragem, a clausula de confidencialidade, as clausulas de
forca maior e hardship. Estes contratos caracterizam-se pela celeridade, devido as urgéncias
da modernidade a que os comerciantes estdo acostumados. Estes contratos adotam regras
uniformes embasadas nos usos e costumes comerciais elaborados por organismos como o
Instituto Internacional para a Unificagdo do direito Privado (UNIDROIT), associagdes de
empresarios, a Organizacdo das Nag6es Unidas, a Camara de Comercio Internacional (CCl)
quando houver inexisténcia de um direito material internacional para reger tais contratos.

Todas estas clausulas sdo imprescindiveis na elaboragdo do contrato mercantil de
compra e venda internacional de mercadorias, para seu fiel cumprimento e sucesso da relagao

negocial entre as partes.
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Devido aos varios ordenamentos juridicos, cada um com suas peculiaridades,
sermpre houve a necessidade da busca de uniformizagdo das normas que regem tais contratos,
por este motivo foi criada a CISG, que uniformiza esses regulamentos, estabelecendo normas
capazes de serem adotadas pelos diversos paises do mundo. E uma norma flexivel, podendo
ser adotada na integra ou em partes, pelas partes contratantes, tudo em conformidade com a
finalidade da relagdo contratual que se pretende. H& nesta convencdo, elementos estranhos ao
ordenamento patrio, como a contravencao essencial, entre outros.

As diferencas na formacdo do contrato e solucdo de controvérsias derivadas de sua
inexecucdo, como as distintas nogdes dos principios da boa-fé e da razoabilidade em
diferentes ordenamentos juridicos, assim como a aplicacdo do principio da autonomia privada,
a aplicacdo de regras inovadoras de varios sistemas juridicos, como a noc¢ao de contravencao
essencial, que pode levar a resolucdo contratual, a obrigacdo do comprador em examinar as
mercadorias adquiridas e denunciar seus defeitos em prazo razodvel, a obrigacdo de
minimizar as perdas, todas essas regras estranhas em alguns Estados vém a dificultar a
aplicacdo uniforme da CISG. No entanto, ap0s sua analise, constata-se que esta convencao é
de facil compreensdo e aplicacdo, devido a sua flexibilidade acima explanada. Obijetiva
garantir maior seguranca juridica as relacdes negociais internacionais, por enfatizar a
preservacdo do contrato, da valorizacdo da forca obrigatdria dos contratos, do pacta sunt
servanda, da boa-fé, da confianga, da razoabilidade e da equidade. Ela foi recepcionada pela
Constituicao Federal e agora, com sua vigéncia no pais, a CISG sera um plus aos advogados,
aos magistrados e aos empresarios, auxiliando, também, as micro e pequenas empresas para
que expandam seus negdcios em nivel mundial, contribuindo para o cumprimento da ordem

econdmica brasileira e o desenvolvimento nacional.
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