INTRODUCAO

A desigualdade global permanece como um dos desafios mais prementes e
complexos do século XXI, resistindo a abordagens econdmicas e politicas convencionais.
Neste contexto, emerge a necessidade de explorar paradigmas alternativos que possam
oferecer novas perspectivas e solugdes para este problema persistente. Este artigo propde
uma analise inovadora, entrelagando as ideias seminais de Guido Calabresi sobre analise
econdmica do direito com os principios da economia solidaria, visando examinar seu

potencial conjunto para a redugdo da desigualdade global.

Guido Calabresi, reconhecido como um dos fundadores da moderna analise
econdmica do direito, oferece uma abordagem que busca equilibrar eficiéncia econdmica
e justica social, um framework tedrico que se mostra particularmente relevante para os
desafios contemporaneos de desigualdade. Por outro lado, a economia solidaria, com seus
principios de cooperagdo, autogestdo e solidariedade, apresenta-se como um modelo
econOmico alternativo com potencial para promover uma distribuicdo mais equitativa de

recursos ¢ oportunidades.

Este estudo se propde a investigar como o entendimento de Calabresi pode
contribuir para a diminui¢do da desigualdade no mundo através da lente da economia
solidaria. Ao fazé-lo, busca-se ndo apenas uma sintese teodrica, mas também insights
praticos que possam informar politicas publicas e iniciativas concretas de combate a

desigualdade.

A relevancia desta pesquisa reside em sua abordagem interdisciplinar, que
combina perspectivas juridicas, econOmicas e sociais para abordar um dos problemas
mais urgentes de nossa €época. Ao explorar a interse¢ao entre o pensamento de Calabresi
e os principios da economia solidaria, este artigo visa contribuir para o desenvolvimento

de estratégias mais eficazes e equitativas de reducdo da desigualdade global.

Nas segOes seguintes, serdo apresentados os fundamentos tedricos do
pensamento de Calabresi e da economia solidéria, seguidos por uma analise de como
essas ideias podem ser integradas e aplicadas na pratica. O artigo conclui com uma
reflexao sobre as implica¢des desta abordagem para politicas publicas e futuras pesquisas

na area.

2. Guido Calabresi e a Analise Economica do Direito



Guido Calabresi, nascido em 1932 em Milao, Italia, ¢ uma figura proeminente
no campo do Direito e da Economia. Sua familia emigrou para os Estados Unidos em
1939, fugindo do regime fascista de Mussolini (Kalman, 2014). Calabresi cresceu em
New Haven, Connecticut, onde mais tarde se tornaria uma figura central na Universidade

de Yale.

Calabresi teve uma carreira académica notavel. Graduou-se summa cum laude
em Economia pela Universidade de Yale em 1953, sendo o primeiro na sua turma.
Recebeu uma bolsa Rhodes e estudou no Magdalen College, Oxford, onde obteve um
B.A. em Politica, Filosofia ¢ Economia em 1955. Retornou a Yale para cursar Direito,

formando-se em 1958 como primeiro da turma novamente (Benforado, 2010).

Apos sua formagdo, Calabresi iniciou sua carreira docente na Faculdade de
Direito de Yale em 1959, tornando-se professor titular em 1962. Ele serviu como Decano
da Faculdade de Direito de Yale de 1985 a 1994, periodo durante o qual solidificou sua
reputagao como um dos mais influentes estudiosos do direito do século XX (Ponzetto e

Fernandez, 2018).

Em 1994, Calabresi foi nomeado pelo Presidente Bill Clinton para o Tribunal de
Apelagoes dos Estados Unidos para o Segundo Circuito, onde continua a servir como juiz
sénior. Esta posi¢do lhe permitiu aplicar suas teorias juridicas e econdmicas na pratica

judicial (Calabresi, 2016).

Ao longo de sua carreira, Calabresi recebeu numerosos prémios e honrarias,
incluindo mais de 50 titulos honorarios de universidades ao redor do mundo. Ele ¢
membro da Academia Nazionale dei Lincei e da American Academy of Arts and Sciences

(Yale Law School, 2021).

A vida e carreira de Calabresi sdo marcadas por uma combinag¢do tnica de rigor
académico, inovacao teodrica e aplicagdo pratica. Sua experiéncia pessoal como imigrante
e sua formacao interdisciplinar em economia e direito moldaram sua abordagem tUnica
para os problemas juridicos e sociais. Calabresi ¢ conhecido por sua habilidade em
combinar andlise econdmica com consideracdes de justica e equidade, uma caracteristica
que o distingue de muitos outros estudiosos da andlise econdmica do direito (Hackney,

2019).

2.1 Principais contribui¢des para a Analise Econémica do Direito



Guido Calabresi ¢ amplamente reconhecido como um dos fundadores da
moderna Analise Econdmica do Direito, juntamente com Ronald Coase e Richard Posner
(Posner, 2005). Suas contribuigdes para este campo sdo vastas e profundas,

revolucionando a forma como pensamos sobre a lei e sua interagao com a economia.

Uma das contribui¢des mais significativas de Calabresi € seu trabalho sobre a lei
de acidentes e a alocacdo de custos. Em seu livro seminal "The Costs of Accidents"
(1970), Calabresi propds uma nova abordagem para entender ¢ lidar com os custos sociais
dos acidentes. Ele argumentou que o sistema legal deveria ser estruturado para minimizar
a soma dos custos dos acidentes, os custos de prevencdo de acidentes e os custos
administrativos do sistema. Esta abordagem, conhecida como "andlise de custo-

beneficio", tornou-se fundamental na anélise econdmica do direito (Calabresi, 1970).

Calabresi também desenvolveu a ideia de "responsabilidade objetiva" como uma
alternativa a negligéncia em certas situacdes. Ele argumentou que, em alguns casos,
atribuir responsabilidade a parte que pode evitar o acidente ao menor custo (o "evitador

de menor custo") pode levar a resultados mais eficientes (Calabresi e Hirschoff, 1972).

Outra contribui¢do importante de Calabresi ¢ sua andlise das "regras de
propriedade" e "regras de responsabilidade". Em um artigo influente co-escrito com
Douglas Melamed, "Property Rules, Liability Rules, and Inalienability: One View of the
Cathedral" (1972), Calabresi explorou as diferentes formas pelas quais os direitos legais
podem ser protegidos e as implicagdes econdmicas dessas escolhas (Calabresi e

Melamed, 1972).

Calabresi também fez contribuigdes significativas para a compreensao dos
efeitos distributivos da lei. Ao contréario de alguns economistas que argumentavam que a
eficiéncia deveria ser o unico objetivo da lei, Calabresi insistiu que consideragdes de

justica e distribui¢do também eram importantes (Calabresi, 1991).

Além disso, Calabresi contribuiu para o desenvolvimento da teoria dos contratos
incompletos e para a analise econdmica do direito constitucional. Seu trabalho sobre a
"visdo tragica" do direito constitucional enfatiza as tensOes inerentes entre diferentes

valores constitucionais e a necessidade de equilibrio (Calabresi, 1985).

Em suma, as contribui¢des de Calabresi para a Analise Econdmica do Direito

sdo caracterizadas por uma combinagdo Unica de rigor analitico e sensibilidade as



preocupacdes de justica e equidade. Seu trabalho ndo apenas estabeleceu muitos dos
fundamentos do campo, mas também continua a influenciar debates contemporaneos

sobre a intersecdo entre direito e economia (Hylton, 2005).
2.2 A distin¢ao entre "Law and Economics' e '""Economic Analysis of Law"

Guido Calabresi faz uma distingdo importante entre "Law and Economics"
(Direito e Economia) e "Economic Analysis of Law" (Analise Econdmica do Direito),
uma diferenciacdo que ¢ fundamental para entender sua abordagem e contribui¢des para

o campo (Calabresi, 2016).

"Economic Analysis of Law", segundo Calabresi, refere-se a aplicagao de teorias
e métodos econdomicos para analisar o sistema legal. Esta abordagem, frequentemente
associada a estudiosos como Richard Posner, tende a ver o direito principalmente através
das lentes da eficiéncia economica. Ela usa ferramentas econdmicas para examinar como
as leis afetam o comportamento, frequentemente com o objetivo de identificar regras

legais que maximizem a eficiéncia econémica (Posner, 1973).

Por outro lado, "Law and Economics", na visdo de Calabresi, ¢ uma abordagem
mais ampla e bidirecional. Ela ndo apenas aplica a economia ao direito, mas também
considera como o direito e as instituigdes legais podem informar ¢ melhorar a andlise
econOmica. Esta abordagem reconhece que o sistema legal incorpora valores e objetivos
que vao além da mera eficiéncia econdmica, incluindo consideragdes de justi¢a, equidade

e normas sociais (Calabresi, 2016).

Calabresi argumenta que "Law and Economics" deve comecar com uma
"aceitagdo agnostica do mundo como ele ¢" e entdo olhar para ver se a teoria economica
pode explicar esse mundo. Se ndo puder, a abordagem de Calabresi sugere que devemos
questionar se entendemos mal o mundo legal ou se a teoria econdmica precisa ser

modificada ou expandida (Calabresi, 2016).

Esta distingdo reflete a crenga de Calabresi de que o direito e a economia podem
se enriquecer mutuamente. Ele argumenta que os insights do sistema legal, desenvolvidos
ao longo de séculos de experiéncia pratica, podem oferecer valiosas licdes para a teoria
econdmica. Ao mesmo tempo, ele reconhece o poder das ferramentas econdmicas para

iluminar e melhorar nossa compreensao do direito (Hylton, 2018).



A abordagem de Calabresi, portanto, ¢ mais holistica e interdisciplinar. Ela
reconhece as complexidades do mundo real e as limitagdes tanto da teoria econdmica
quanto da doutrina legal quando consideradas isoladamente. Esta visdo mais ampla de
"Law and Economics" permite uma analise mais rica ¢ matizada das interagdes entre
sistemas legais e econdmicos, ¢ ¢ particularmente relevante para questdes complexas

como a desigualdade e a economia solidéria (Calabresi, 2016).

Em esséncia, a distingdo de Calabresi enfatiza a importancia de um dialogo
genuino entre direito e economia, em vez de uma aplicacao unilateral da economia ao
direito. Esta abordagem mais equilibrada e contextual tem implicacdes significativas para
como podemos pensar sobre a intersecao entre sistemas legais, estruturas economicas e

objetivos sociais como a redu¢do da desigualdade (Hylton, 2018).
2.3 Economia Solidaria: Conceitos e Principios

A economia soliddria emerge como um conceito multifacetado que desafia as
estruturas econdmicas convencionais, propondo uma abordagem alternativa baseada em
principios de cooperacio, solidariedade e autogestdo. Segundo Paul Singer (2002, p. 10),
um dos principais tedricos brasileiros sobre o tema, a economia solidaria pode ser definida
como "um modo de producao e distribuigdo alternativo ao capitalismo, criado e recriado
periodicamente pelos que se encontram (ou temem ficar) marginalizados do mercado de

trabalho".

Esta definicdo ¢ complementada por Laville e Gaiger (2009, p. 162), que
descrevem a economia solidaria como "o conjunto de atividades econdmicas de producao,
distribuicao, consumo, poupanca e crédito, organizadas sob a forma de autogestao". Estes
autores enfatizam que a economia solidaria ndo se limita apenas a um conjunto de praticas

econdmicas, mas representa uma forma alternativa de organizagao social e economica.

Franca Filho (2007) argumenta que a economia solidaria vai além de ser apenas
um setor econdmico, constituindo-se como um movimento social que propde uma nova
forma de relagdo entre economia e sociedade. Ele destaca que a economia solidaria "se
apresenta como um projeto de sociedade alternativa a ldgica mercantil capitalista”

(Franga Filho, 2007, p. 155).

E importante notar que a definicdo de economia solidaria ndo ¢ estatica, mas

evolui conforme as praticas e experiéncias se desenvolvem. Coraggio (2011) enfatiza que



a economia solidaria ¢ um processo em construgdo, que se adapta as realidades locais e

as necessidades das comunidades envolvidas.
2.3.1 Principios fundamentais da economia solidaria

Os principios fundamentais da economia solidéria sdo os pilares que sustentam
suas praticas e objetivos. Estes principios, embora possam variar ligeiramente entre

diferentes autores e contextos, geralmente incluem:

1. Autogestdo: Este principio € central na economia solidaria. Segundo Singer
(2002), a autogestao implica que os membros de um empreendimento solidario
participam coletivamente nas decisdes estratégicas e cotidianas. Isso contrasta

com a heterogestao tipica das empresas capitalistas tradicionais.

2. Democracia: Intimamente ligada a autogestdo, a democracia na economia
solidaria significa que cada membro tem igual poder de voto, independentemente
de sua contribui¢do financeira ou posi¢do no empreendimento (Laville e Gaiger,

2009).

3. Cooperagdo: Em vez da competi¢do, a economia solidaria prioriza a cooperagao
entre os membros de um empreendimento e entre diferentes empreendimentos.
Isto se manifesta através de redes de colaboragdo e apoio mutuo (Franca Filho,

2007).

4. Solidariedade: Este principio se estende além do grupo imediato, abrangendo a
comunidade mais ampla e o meio ambiente. A solidariedade se manifesta na
preocupagao com o bem-estar coletivo e na busca por solu¢des que beneficiem a

todos (Coraggio, 2011).

5. Viabilidade econdmica: Embora a economia solidaria ndo priorize o lucro, ela
reconhece a necessidade de sustentabilidade econdmica. Os empreendimentos
solidarios devem ser capazes de se manter e crescer, reinvestindo os excedentes

de forma coletiva (Singer, 2002).

6. Respeito ao meio ambiente: A economia soliddria incorpora uma forte
preocupacao ambiental, buscando praticas sustentaveis e respeitosas com o meio

ambiente (Laville e Gaiger, 2009).



7. Valorizagao da diversidade: Este principio reconhece e celebra a diversidade
cultural, étnica e de género, promovendo a inclusdo e a igualdade de

oportunidades (Franca Filho, 2007).

A economia solidaria se distingue da economia tradicional capitalista em varios

aspectos fundamentais:

1. Objetivo principal: Enquanto a economia tradicional tem como objetivo primario
a maximizagdo do lucro, a economia solidéria prioriza o bem-estar coletivo e a

satisfacdo das necessidades humanas (Singer, 2002).

2. Estrutura de propriedade: Na economia tradicional, a propriedade dos meios de
producdo ¢ geralmente privada e concentrada. Na economia solidaria, a

propriedade ¢ coletiva ou social (Laville e Gaiger, 2009).

3. Processo decisorio: As empresas capitalistas tradicionais sdo caracterizadas pela
heterogestao, onde as decisdes sdo tomadas hierarquicamente. Na economia
solidaria, prevalece a autogestdo e a democracia participativa (Franca Filho,

2007).

4. Relagdo com o trabalho: Na economia tradicional, o trabalho ¢ visto
primariamente como um fator de produ¢ao. Na economia solidaria, o trabalho ¢

valorizado como uma forma de realizagdo pessoal e coletiva (Coraggio, 2011).

5. Distribuicdo de resultados: As empresas capitalistas distribuem lucros
proporcionalmente ao capital investido. Os empreendimentos solidarios, quando
geram excedentes, os distribuem de forma mais igualitiria ou os reinvestem

coletivamente (Singer, 2002).

6. Relagdao com a comunidade ¢ o meio ambiente: A economia solidaria tende a ter
uma preocupagado mais explicita com o impacto de suas atividades na comunidade
local e no meio ambiente, em contraste com o foco mais estreito na rentabilidade

financeira da economia tradicional (Laville e Gaiger, 2009).

7. Escala e tecnologia: A economia solidaria frequentemente opera em escala menor
e local, utilizando tecnologias apropriadas e acessiveis, em contraste com a
tendéncia a grande escala e alta tecnologia da economia tradicional (Franga Filho,

2007).



Em suma, a economia solidaria representa uma alternativa significativa ao

modelo econdmico dominante, propondo uma reorganizacio das relagdes economicas e

sociais baseada em principios de cooperacgdo, solidariedade e sustentabilidade. Embora

enfrente desafios consideraveis em um mundo dominado pela légica capitalista, a

economia solidaria oferece insights valiosos para abordar questdes de desigualdade e

injustica econdmica.

2.4 Desigualdade Global: Um Panorama

A desigualdade global ¢ um dos desafios mais prementes do nosso tempo, com

implicagdes profundas para o desenvolvimento econdmico, a estabilidade social e o bem-

estar humano. Segundo o Relatorio de Desigualdade Global 2022 (World Inequality Lab,

2022), a desigualdade de renda e riqueza atingiu niveis alarmantes:

1.

Distribui¢do de renda: Os 10% mais ricos da populacao global capturam 52% da

renda global, enquanto a metade mais pobre captura apenas 8,5%.

Concentragao de riqueza: Os 10% mais ricos do mundo possuem 76% da riqueza

total, enquanto os 50% mais pobres detém apenas 2% da riqueza global.

Desigualdade entre paises: A renda média nos paises de alta renda ¢ 13 vezes

maior que nos paises de baixa renda (Banco Mundial, 2020).

Desigualdade de género: Globalmente, as mulheres ganham em média 24%
menos que os homens e ocupam apenas 28% dos cargos de geréncia (ONU

Mulheres, 2021).

Educacdo: Nos paises de baixa renda, apenas 35% das criangas completam o
ensino médio, em comparagdo com 95% nos paises de alta renda (UNESCO,

2020).

Satde: A expectativa de vida nos paises de alta renda ¢ em média 18 anos maior

do que nos paises de baixa renda (OMS, 2021).

Piketty (2014) argumenta que a desigualdade tem aumentado consistentemente

desde a década de 1980, revertendo a tendéncia de redugdo observada no periodo pos-

guerra. Ele atribui isso, em parte, ao retorno do capital superando o crescimento

econdmico.



As causas da desigualdade global sao multifacetadas e interconectadas. Stiglitz

(2012) identifica varias causas fundamentais:

1.

Globalizagdo assimétrica: Enquanto o capital se move livremente, o trabalho

permanece largamente imével, criando desequilibrios de poder.

Mudangas tecnologicas: A automagdo e a digitalizagdo tém favorecido

trabalhadores altamente qualificados, aumentando a desigualdade salarial.

Politicas fiscais regressivas: Muitos paises tém reduzido impostos sobre os mais

ricos e sobre o capital, exacerbando a concentragdo de renda e riqueza.

Enfraquecimento dos sindicatos: A diminuicdo do poder de barganha dos

trabalhadores tem contribuido para a estagnagdo dos salarios.

Discriminagdo: Desigualdades baseadas em raga, género e origem étnica

persistem e se interseccionam com desigualdades econdmicas.

Milanovic (2016) acrescenta que a "loteria do nascimento" - o pais ¢ a familia

em que uma pessoa nasce - continua sendo o principal determinante da posi¢do econdmica

global de um individuo.

As consequéncias da desigualdade sdo igualmente abrangentes:

Crescimento econdomico reduzido: O FMI (2015) constatou que o aumento da
parcela de renda dos 20% mais ricos esta associado a um crescimento do PIB

menor no médio prazo.

Instabilidade social e politica: Altos niveis de desigualdade estdo correlacionados

com maior instabilidade politica e social (Alesina e Perotti, 1996).

Mobilidade social reduzida: A OCDE (2018) relata que, em paises com alta
desigualdade, leva em média quatro a cinco geracdes para que criancas de familias

de baixa renda atinjam a renda média.

Satde publica: Wilkinson e Pickett (2009) demonstram que sociedades mais
desiguais tendem a ter piores resultados de satide, incluindo menor expectativa de

vida e maiores taxas de doencas mentais.

Educacdo: A desigualdade de renda estd fortemente correlacionada com a

desigualdade educacional, perpetuando ciclos de pobreza (UNESCO, 2020).



6. Meio ambiente: Os paises mais pobres ¢ as populacdes mais vulneraveis sdo
desproporcionalmente afetados pelas mudancas climaticas, exacerbando as

desigualdades existentes (IPCC, 2022).
Desafios para a redugdo da desigualdade
Reduzir a desigualdade global enfrenta varios desafios significativos:

1. Complexidade do problema: A natureza multidimensional e interconectada da
desigualdade torna dificil abordar todas as suas causas simultaneamente

(Atkinson, 2015).

2. Globalizagdo e competicao fiscal: A mobilidade do capital dificulta a
implementag¢do de politicas redistributivas eficazes em nivel nacional (Saez e

Zucman, 2019).

3. Captura politica: A concentracio de riqueza pode levar a captura politica, onde as
elites econdmicas influenciam desproporcionalmente as politicas publicas (Gilens

e Page, 2014).

4. Resisténcia a mudanga: Grupos que se beneficiam do status quo frequentemente

resistem a reformas que poderiam reduzir a desigualdade (Stiglitz, 2012).

5. Desafios de mensuracao: Medir com precisdo a desigualdade, especialmente no

topo da distribui¢do, continua sendo um desafio (Zucman, 2019).

6. Automatizagdo e futuro do trabalho: As rdpidas mudancas tecnoldgicas ameagam

exacerbar as desigualdades existentes no mercado de trabalho (Autor, 2015).

7. Mudancgas climdticas: O impacto desigual das mudangas climaticas ameaca

agravar as desigualdades existentes (IPCC, 2022).

8. Pandemia de COVID-19: A pandemia expds e exacerbou desigualdades
existentes, com impactos desproporcionais sobre populagdes vulneraveis (Oxfam,

2021).

Apesar desses desafios, hd um crescente consenso sobre a necessidade de
abordar a desigualdade global. Organizagdes internacionais como a ONU, através dos

Objetivos de Desenvolvimento Sustentavel, especificamente o ODS 10 (Reducao das



Desigualdades), estdo colocando a redug¢dao da desigualdade no centro da agenda de

desenvolvimento global.
2.5 Metodologia

Este estudo adota uma abordagem qualitativa e interdisciplinar, combinando
elementos da analise econdmica do direito, teoria econdmica e estudos sobre economia
solidaria. A pesquisa ¢ fundamentalmente teérica e exploratéria, visando estabelecer
conexdes entre o pensamento de Guido Calabresi, os principios da economia solidaria e

as questdes relacionadas a desigualdade global.

A abordagem metodologica baseia-se no que Calabresi (2016) denomina "Law
and Economics" em oposi¢ao a mera "Analise Econdmica do Direito". Esta perspectiva
busca ndo apenas aplicar principios econdmicos ao direito, mas também considerar como
as institui¢des juridicas podem informar e enriquecer a analise econdmica. Tal abordagem
¢ particularmente adequada para explorar as interse¢des entre direito, economia e

questdes sociais complexas como a desigualdade.
3. Analise e Discussiao
3.1 Aplicando as Ideias de Calabresi a Economia Solidaria

Guido Calabresi, em sua obra seminal "The Costs of Accidents" (1970),
argumenta que a eficiéncia ndo deve ser o unico critério para avaliar sistemas legais e
econdmicos. Ele propde uma abordagem que busca equilibrar eficiéncia e justi¢a, um

conceito que pode ser aplicado de forma frutifera a economia solidaria.

Na visdao de Calabresi, a eficiéncia econdmica ¢ importante, mas nao deve ser
perseguida as custas da justi¢a distributiva. Ele argumenta que "uma sociedade que se
preocupa com a justica distributiva pode estar disposta a sacrificar alguma eficiéncia para
alcancar uma distribui¢do mais equitativa" (Calabresi, 1970, p. 24). Esta perspectiva
alinha-se com os principios da economia solidaria, que busca uma distribuigdo mais

equitativa dos recursos econdmicos.

A economia solidaria, como definida por Singer (2002), prioriza a cooperagao
sobre a competicdo e a solidariedade sobre o individualismo. Aplicando as ideias de
Calabresi, podemos argumentar que os empreendimentos de economia solidaria devem

buscar um equilibrio entre eficiéncia operacional e justica distributiva. Isso pode



envolver, por exemplo, a adogao de estruturas de remuneracao mais igualitarias, mesmo

que isso possa, em alguns casos, reduzir a eficiéncia no sentido econdomico tradicional.

Laville e Gaiger (2009) enfatizam que a economia solidéaria busca "hibridizar"
diferentes principios econdmicos, incluindo reciprocidade, redistribui¢do e troca de
mercado. Esta abordagem multifacetada se alinha com a visdo de Calabresi de que os
sistemas econdmicos ¢ legais devem considerar multiplos objetivos, ndo apenas a

eficiéncia.
3.2 O papel das instituicdes na promocio da economia solidaria

Calabresi da grande importancia ao papel das institui¢des na formagao de
sistemas economicos e legais. Em "A Common Law for the Age of Statutes" (1982), ele
argumenta que as instituicdes legais t€m um papel crucial na adaptacdo do direito as

mudancas sociais € econdmicas.

Aplicando esta perspectiva a economia solidaria, podemos argumentar que as
instituigdes - tanto governamentais quanto da sociedade civil - tém um papel fundamental

na promogao ¢ sustentacdo de iniciativas de economia solidaria. Isso pode incluir:

1. Marcos regulatérios: Desenvolvimento de legislacdo que reconheca e apoie

formas alternativas de organizacdo econdmica, como cooperativas e associacdes.

2. Politicas publicas: Implementacao de politicas que favorecam empreendimentos
de economia solidaria, como preferéncias em compras publicas ou incentivos

fiscais.

3. Institui¢cdes educacionais: Incorporacdo de principios de economia solidaria nos

curriculos educacionais, promovendo uma cultura de cooperacao e solidariedade.

4. Institui¢des financeiras: Criacdo de instrumentos financeiros adaptados as
necessidades dos empreendimentos solidarios, como bancos comunitarios e

fundos rotativos.

Franca Filho (2007) argumenta que o desenvolvimento da economia solidaria
requer uma "ecologia institucional" favoravel. A abordagem de Calabresi sobre o papel
das instituicdes na evolucao do direito e da economia pode fornecer insights valiosos

sobre como criar e manter tal ecologia.

Analise de custo-beneficio em projetos de economia solidaria



Calabresi € conhecido por sua critica a aplicacao simplista da analise de custo-
beneficio. Em "The Costs of Accidents", ele argumenta que os custos e beneficios
sociais nem sempre podem ser facilmente quantificados em termos monetarios e que

algumas considera¢des morais nao podem ser reduzidas a calculos de custo-beneficio.

Esta perspectiva ¢ particularmente relevante para a avaliagdo de projetos de
economia solidaria. Enquanto as analises tradicionais de custo-beneficio podem focar
principalmente em retornos financeiros, uma abordagem inspirada em Calabresi

consideraria uma gama mais ampla de custos e beneficios sociais.

Por exemplo, ao avaliar um projeto de economia soliddria, poderiamos

considerar:

1. Beneficios sociais: Melhoria na coesdo social, reducao da desigualdade, aumento

do capital social.

2. Beneficios ambientais: Praticas mais sustentaveis, reducdo de externalidades

negativas.

3. Beneficios psicoldgicos: Aumento da autoestima e senso de pertencimento dos

participantes.

4. Custos de oportunidade: Comparagdo com alternativas de desenvolvimento

economico tradicional.

Coraggio (2011) enfatiza que a economia solidaria deve ser avaliada ndo apenas
em termos de eficiéncia econOmica, mas também em termos de sua capacidade de
reproduzir e desenvolver a vida. Esta visdo se alinha com a abordagem mais holistica de

Calabresi para a analise de custos e beneficios.
3.3 Economia Solidaria como Ferramenta para Reduc¢io da Desigualdade

A economia solidaria, com seus principios de cooperagdo, autogestdo e
solidariedade, oferece um potencial significativo para reduzir a desigualdade. Aplicando
as ideias de Calabresi sobre eficiéncia e justi¢a, podemos identificar varios mecanismos
pelos quais a economia solidaria pode contribuir para uma distribui¢ao mais equitativa de

récursos:

1. Distribuicdo mais igualitdria de renda: Empreendimentos solidarios tendem a

adotar estruturas de remuneragdo mais equitativas. Singer (2002) argumenta que



isso pode reduzir a desigualdade interna nas organizacdes e, por extensdo, na

sociedade como um todo.

Empoderamento econdmico: Ao promover a autogestdo, a economia solidaria
pode capacitar grupos marginalizados, dando-lhes maior controle sobre seus
meios de subsisténcia. Isso se alinha com a énfase de Calabresi na importancia da

participacao e da voz na tomada de decisdes economicas e legais (Calabresi,

1985).

Criacdo de redes de solidariedade: A economia solidaria frequentemente envolve
a criagao de redes de apoio mutuo e trocas ndo monetarias, que podem ajudar a

mitigar os efeitos da pobreza e da desigualdade (Laville e Gaiger, 2009).

Desenvolvimento local: Muitas iniciativas de economia solidaria focam no
desenvolvimento local, o que pode ajudar a reduzir disparidades regionais, um

aspecto importante da desigualdade global destacado por Milanovic (2016).

Internalizagdo de custos sociais: A economia solidaria tende a considerar mais
explicitamente os custos e beneficios sociais de suas atividades, alinhando-se com
a visdo de Calabresi de que os sistemas econdmicos devem internalizar os custos

sociais de suas atividades (Calabresi, 1970).

Apesar de seu potencial, a implementacdo de modelos de economia solidaria

enfrenta varios desafios:

1.

Competi¢do com o setor tradicional: Empreendimentos solidarios muitas vezes
precisam competir com empresas capitalistas que podem ter vantagens em termos

de escala e recursos.

Acesso a financiamento: A falta de acesso a capital ¢ um desafio significativo para

muitos empreendimentos solidarios (Coraggio, 2011).

Marco regulatério inadequado: Muitos paises carecem de legislagdo adequada
para apoiar e regular empreendimentos de economia solidaria (Franga Filho,

2007).

Tensdo entre principios e viabilidade econdmica: Manter os principios da
economia solidaria enquanto se busca viabilidade econdmica pode ser um desafio

constante.



5. Escala e replicabilidade: Expandir iniciativas bem-sucedidas de economia

solidaria para uma escala maior pode ser desafiador.

Calabresi (2016) argumenta que as instituicdes legais e econdomicas devem ser

flexiveis e adaptaveis para lidar com novos desafios. Esta perspectiva sugere a

necessidade de inovacdo continua no desenvolvimento de modelos de economia solidaria.

1.

Estudos de caso ou exemplos praticos

Mondragén Corporation (Espanha): Uma das maiores cooperativas do mundo,
Mondragén demonstra como principios de economia solidaria podem ser
aplicados em larga escala. A corporagdo tem uma estrutura salarial mais igualitaria
e investe significativamente em educagdo e desenvolvimento comunitario (Whyte

e Whyte, 1991).

Banco Palmas (Brasil): Um banco comunitario em Fortaleza que criou sua propria
moeda local. O banco oferece microcrédito e promove o desenvolvimento local,
demonstrando como iniciativas de economia solidaria podem abordar a exclusao

financeira (Jayo et al., 2009).

Rede Justa Trama (Brasil): Uma cadeia produtiva solidaria no setor téxtil que
conecta agricultores de algoddo organico, fiadores, teceldes e costureiras. A rede
demonstra como a economia solidéria pode criar cadeias de valor mais equitativas

(Metello, 2007).

Cooperativa Social Lotta Contro L'Emarginazione (Italia): Esta cooperativa social
em Mildo trabalha com reintegragdo de ex-presidiarios e pessoas com problemas
de satde mental, demonstrando o potencial da economia solidaria para abordar a

exclusao social (Borzaga e Defourny, 2001).

Estes casos ilustram como os principios da economia solidaria podem ser

aplicados na pratica para abordar questdes de desigualdade e exclusdo social. Eles

também demonstram a diversidade de formas que a economia solidaria pode assumir,

desde iniciativas locais até organizacgdes de grande escala.

CONCLUSAO

Sintese dos principais pontos discutidos:



Este estudo explorou a intersecao entre as ideias de Guido Calabresi sobre

analise econdmica do direito e os principios da economia solidaria, com foco em seu

potencial para reduzir a desigualdade global. Os principais pontos discutidos incluem:

1.

A abordagem de Calabresi, que equilibra eficiéncia e justi¢a, oferece um quadro

teodrico valioso para analisar e desenvolver iniciativas de economia solidéria.

As instituicdes desempenham um papel crucial na promog¢ao e sustentagao da
economia solidaria, alinhando-se com a énfase de Calabresi no papel das

instituicdes na evolugdo do direito e da economia.

A andlise de custo-beneficio em projetos de economia solidaria deve considerar
uma gama mais ampla de custos e beneficios sociais, conforme sugerido pela

abordagem mais holistica de Calabresi.

A economia solidéria oferece mecanismos potenciais para reduzir a desigualdade,
incluindo distribui¢do mais igualitaria de renda, empoderamento econdmico e

criacdo de redes de solidariedade.

A implementacdo de modelos de economia solidaria enfrenta desafios
significativos, incluindo competicdo com o setor tradicional, acesso a

financiamento e tensdes entre principios e viabilidade econdmica.

O entendimento de Guido Calabresi pode contribuir significativamente para a

diminuicdo da desigualdade no mundo através da economia solidaria de varias maneiras:

Fornecendo um quadro teodrico que equilibra eficiéncia e justica, permitindo uma

avalia¢do mais holistica de iniciativas de economia solidaria.

Enfatizando o papel das institui¢des na promocdo de mudangas economicas e

sociais, o que € crucial para o desenvolvimento da economia solidaria.

Oferecendo uma abordagem mais nuangada para a andlise de custo-beneficio, que

pode capturar melhor o valor total criado por empreendimentos solidarios.

Destacando a importancia de considerar os custos sociais das atividades

econdmicas, alinhando-se com os principios da economia solidaria.

Implicagdes para politicas publicas e pesquisas futuras



1. Politicas publicas: Os formuladores de politicas devem considerar a criagao de
marcos regulatdrios e incentivos que apoiem o desenvolvimento da economia

solidaria, reconhecendo seu potencial para reduzir a desigualdade.

2. Educagdo: Incorporar principios de economia solidaria e anélise econdmica do
direito nos curriculos educacionais pode promover uma compreensao mais ampla

das alternativas econOmicas.

3. Financiamento: Desenvolver mecanismos de financiamento inovadores adaptados

as necessidades dos empreendimentos solidarios.
4. Pesquisas futuras:

o Estudos empiricos sobre o impacto de longo prazo de iniciativas de

economia solidéaria na reducdo da desigualdade.

o Investigagdo sobre como as ideias de Calabresi podem ser aplicadas para
resolver tensdes entre eficiéncia e justica em contextos especificos de

economia solidaria.

o Anadlise comparativa de diferentes modelos institucionais para apoiar a

economia solidaria em diversos contextos culturais € econdmicos.

Em conclusdo, a integracdo das ideias de Calabresi com os principios da
economia solidaria oferece um caminho promissor para abordar a desigualdade global.
Esta abordagem reconhece a complexidade dos sistemas econdmicos e sociais € busca

solugdes que equilibrem eficiéncia, justica e sustentabilidade.



REFERENCIAS BIBLIOGRAFICAS

ALESINA, A.; PEROTTI, R. Income distribution, political instability, and investment.
European Economic Review, v. 40, n. 6, p. 1203-1228, 1996.

ATKINSON, A. B. Inequality: What Can Be Done? Harvard University Press, 2015.

AUTOR, D. H. Why Are There Still So Many Jobs? The History and Future of Workplace
Automation. Journal of Economic Perspectives, v. 29, n. 3, p. 3-30, 2015.

BANCO MUNDIAL. World Development Indicators 2020. Washington, DC: World
Bank, 2020.

BENFORADO, A. The Body of the Mind: Embodied Cognition, Law, and Justice. St.
Louis University Law Journal, v. 54, p. 1185, 2010.

BORZAGA, C.; DEFOURNY, J. (Eds.). The Emergence of Social Enterprise. Routledge,
2001.

CALABRESI, G. A Common Law for the Age of Statutes. Harvard University Press,
1982.

CALABRESI, G. A Common Law for the Age of Statutes. Harvard University Press,
1985.

CALABRESI, G. Ideals, Beliefs, Attitudes, and the Law: Private Law Perspectives on a
Public Law Problem. Syracuse University Press, 1985.

CALABRESI, G. The Costs of Accidents: A Legal and Economic Analysis. Yale
University Press, 1970.

CALABRESI, G. The Future of Law and Economics: Essays in Reform and Recollection.
Yale University Press, 2016.

CALABRESI, G.; HIRSCHOFF, J. T. Toward a Test for Strict Liability in Torts. Yale Law
Journal, v. 81, p. 1055, 1972.

CALABRESI, G.; MELAMED, A. D. Property Rules, Liability Rules, and Inalienability:
One View of the Cathedral. Harvard Law Review, v. 85, p. 1089, 1972.

CORAGGIO, J. L. Economia social y solidaria: El trabajo antes que el capital. Quito:
Abya-Yala, 2011.

CRESWELL, J. W.; CRESWELL, J. D. Research Design: Qualitative, Quantitative, and
Mixed Methods Approaches. 5th ed. SAGE Publications, 2018.

DENZIN, N. K.; LINCOLN, Y. S. (Eds.). The SAGE Handbook of Qualitative Research.
5th ed. SAGE Publications, 2017.

FMI (Fundo Monetario Internacional). Causes and Consequences of Income Inequality:
A Global Perspective. IMF Staff Discussion Note, June 2015.

FRANCA FILHO, G. C. Teoria e pratica em economia solidaria: problematica, desafios
e vocacao. Civitas - Revista de Ciéncias Sociais, v. 7, n. 1, p. 155-174, 2007.



GILENS, M.; PAGE, B. I. Testing Theories of American Politics: Elites, Interest Groups,
and Average Citizens. Perspectives on Politics, v. 12, n. 3, p. 564-581, 2014.

HACKNEY, J. Guido Calabresi and the Construction of Contemporary American Legal
Theory. Law and History Review, v. 37, n. 1, p. 89-130, 2019.

HYLTON, K. N. Calabresi and the Intellectual History of Law and Economics. Maryland
Law Review, v. 64, p. 85, 2005.

HYLTON, K. N. Law and Economics Versus Economic Analysis of Law. European
Journal of Law and Economics, v. 48, p. 77-88, 2018.

IPCC. Climate Change 2022: Impacts, Adaptation and Vulnerability. Cambridge
University Press, 2022.

JAYO, M. et al. Microcredit and innovative local development in Fortaleza, Brazil: the
case of Banco Palmas. Canadian Journal of Regional Science, v. 32, n. 1, p. 115-128,
2009.

KALMAN, L. Some Thoughts on Yale and Guido. Law and Contemporary Problems, v.
77, p. 15,2014.

LAVILLE, J.; GAIGER, L. I. Economia solidaria. In: CATTANI, A. D. et al. (Org.).
Dicionario internacional da outra economia. Coimbra: Almedina, 2009. p. 162-168.

METELLO, D. G. Os beneficios da associa¢do em cadeias produtivas solidarias: o caso
da Justa Trama — Cadeia Solidaria do Algodao Agroecoldgico. Dissertagcdo (Mestrado em
Engenharia de Produg¢do) — COPPE, Universidade Federal do Rio de Janeiro, Rio de
Janeiro, 2007.

MILANOVIC, B. Global Inequality: A New Approach for the Age of Globalization.
Harvard University Press, 2016.

OCDE. A Broken Social Elevator? How to Promote Social Mobility. OECD Publishing,
Paris, 2018.

OMS (Organiza¢cdao Mundial da Satde). World Health Statistics 2021. Geneva: WHO,
2021.

ONU MULHERES. Progress on the Sustainable Development Goals: The Gender
Snapshot 2021. New York: UN Women, 2021.

OXFAM. The Inequality Virus: Bringing together a world torn apart by coronavirus
through a fair, just and sustainable economy. Oxfam Briefing Paper, January 2021.

PIKETTY, T. Capital in the Twenty-First Century. Harvard University Press, 2014.

PONZETTO, G. A. M.; FERNANDEZ, P. A. Calabresi's Heterodox Economic Analysis
of Law. European Journal of Law and Economics, v. 48, p. 1-11, 2018.

POSNER, R. A. Economic Analysis of Law. Little, Brown and Company, 1973.

POSNER, R. A. Guido Calabresi's 'The Costs of Accidents': A Reassessment. Maryland
Law Review, v. 64, p. 12, 2005.



SAEZ, E.; ZUCMAN, G. The Triumph of Injustice: How the Rich Dodge Taxes and How
to Make Them Pay. W. W. Norton & Company, 2019.

SINGER, P. Introducdo a Economia Solidaria. Sdo Paulo: Fundacido Perseu Abramo,
2002.

STIGLITZ, J. E. The Price of Inequality: How Today's Divided Society Endangers Our
Future. W. W. Norton & Company, 2012.

UNESCO. Global Education Monitoring Report 2020. Paris: UNESCO, 2020.

WHYTE, W. F.; WHYTE, K. K. Making Mondragon: The Growth and Dynamics of the
Worker Cooperative Complex. Cornell University Press, 1991.

WILKINSON, R.; PICKETT, K. The Spirit Level: Why More Equal Societies Almost
Always Do Better. Allen Lane, 2009.

WORLD INEQUALITY LAB. World Inequality Report 2022. Paris, 2022.

YALE LAW  SCHOOL. Guido  Calabresi. 2021.  Disponivel em:
https://law.yale.edu/guido-calabresi.

ZUCMAN, G. Global Wealth Inequality. Annual Review of Economics, v. 11, p. 109-138,
2019.


https://law.yale.edu/guido-calabresi

